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前言

　　这是一个策略的世界！
　　中小型企业没有资金和优势凭什么崛起？
　　弱者除了理想与斗志，还有什么可以超越强者？
　　当金融危机又一次席卷全球，汹涌而至时，除了信心，我们还有什么可以应对这一场危机？
　　有什么办法让客户离我们更近一些？
让员工工作更用心一些？
　　在互联网行业，很多外国的互联网巨头，败给了中国本土的互联网公司，外国公司在技术、资金
、品牌、人才等方面深具优势，中国互联网公司却能够成功，其中有一个重要的原因就是：策略的成
功！
　　策略是一种对事物发展规律的有效把握及优势推动方法。
具体到市场行销领域，就是通过对于市场发展规律的把握，各种市场关系的梳理，消费心理的驱动与
市场经济要素的重新组合而夺取优势市场地位，创造市场价值的思想与方法！
　　有着五千年历史的中华民族，自古以来就不乏智慧超人、策略高人。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<用对策略赚大钱>>

内容概要

　　为什么同样的产品，有些企业的产品供不应求，有些企业的产品却滞销不动；为什么有些产品在
市场上表现得红红火火，有些产品却养在深闺无人识？
《用对策略赚大钱:做轻松赚钱的企业家》颠覆了旧有的一些营销策划模式。
充分挖掘潜在的资源，目的是将潜在资源发挥至极致。
强调“以小博大”、“化腐朽为神奇”的商业智慧，帮助企业稳步向前发展。
作者将阿基米德的杠杆定律引入到商业中，提出了“支点行销”的新经营理念。
借助企业现有资源击破各个阻碍，协助企业迅速走出困境。
　　《用对策略赚大钱:做轻松赚钱的企业家》将带给你明显好处：　　如何迅速发掘或者倍增你的客
户数量，扩大市场占有率?　　如何更好的满足客户，创造不可思议的销售量?　　如何巧妙的利用各
种商业机会轻松提升你的商业地位及成就?　　如何以最省时省力的方法，创造惊人的财富，增长你的
绩效?　　如何在低成本价格战中站稳脚跟，并远远地甩掉竞争对手?　　如何在最成功的时候创造另
外一个成功的奇迹?这对你来说也许是一本陌生的书，但它或许能使你的财富上百倍增长。
这是一本值得永久珍藏、有效实用的图书，细心品味书中的每个经典策略，你会发现它是如此的神奇
和有效。
赶快捧回家吧！
记得推荐给你的朋友，与你的好友一起分享这本好书！
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作者简介

　　王誉翔　　方智信息科技有限公司董事长　 　　　　创想战略营销策划机构创始人　 　　　　
策略之神，行销实战之王　 　　　　商界联盟会发起者　 　　　　产品行销（结果行销）、支点行
销倡导者　 　　　　王誉翔老师自2001年始研究和实践反传统运作的战略及战术，在过去10年时间里
辅导二十几种行业100多家企业，帮助这些企业起死回生，扭亏为盈，创造了惊人的奇迹，也因此被兴
誉为“策略之神”。
自 2009年5月公开演讲授课，以传播他10年来验证有效的行销经验，受到各界企业家公认为的“策略
之神”。
“策略之神”王誉翔老师经营企业出身，涉足多个产业，具有非常丰富的实战经验。
虽然演讲并非他的专长，但在反传统运作的实战行销经验足以弥补他演讲风格的短板。
为了能使更多企业强大起来，在经营企业的同时王誉翔老师愿意抽出宝贵的时间去辅导那些需要他协
助的企业家，以此结识越来越多的企业经营者和志同道合的人。
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章节摘录

　　有时我们出外就餐时，当你点好菜后，会看到服务员推着一辆小推车过来，问你是否需要点什么
小吃。
此时，你点的菜不可能这么快上来，因此大部分人会点这些小吃边聊边吃，这也是增加消费金额的一
种。
　　当你去买汽车的时候，你除了买一辆汽车之外，你总会或多或少买一些汽车装饰用品，比如导航
仪、脚垫、挡泥板等。
或许不是你想买，但是汽车销售员会推荐你买。
他们是为了增加单笔交易金额。
当我们去逛超市，出来结账时，我们购物车里已满满装了一车了，可我们在结账台前总会再选购些低
价小物品，比如口香糖、电池等。
不是超市想客户之所想，而是知道顾客有这个消费习惯，这也是在增加单笔交易金额。
　　3.增加客户回头消费的次数。
　　麦当劳和肯德基会经常推出每个月免费赠送套餐券。
当你去柜台前点完食品后，服务员会赠送给你一本12个月套餐赠送券，上面写着凭此券赠送×××，
复印无效等。
他们采用每个月份赠送不同食物，或购买什么套餐赠送某种食物，来吸引消费者记得每个月都要来消
费，不然过期就作废掉，免费东西就没有了。
他知道，你拿着赠送券或是优惠券再次光顾时，它们在你此次消费中获得的利润，远超过赠送给你的
成本了。
　　银行与航空公司联合推出信用卡，信用卡订机票送里程。
银行还推出很多种服务：消费送积分，积分可兑换礼品，这所有的一切都是刺激信用卡用户频繁消费
。
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编辑推荐

　　帮助企业找到隐藏资产和未被发现的机会，帮助个人找到撬动财富的神奇支点。
　　《用对策略赚大钱：做轻松赚钱的企业家》要为你做的事情很简单：协助你轻松赚钱!将向你展示
可行有效的行销策略，帮助你挖掘那些隐而未现的商业机会和资源，让企业的成长超出你的预期。
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