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内容概要

做生意有做生意的规则，犹太人以生意场上的卓越表现成为规则的制订者。
中国人常说“无商不奸”，如果把这里的“奸”理解为心计，那么毫无疑问，犹太人是世界上最有心
计的商人。
    犹太人的做事方式给人一种特立独行的感觉，而他们做事极富效率，这首先基于犹太人看问题时有
独到的角度和眼光，千百年来的做事准则规范着他们的处世方式，能让他们看问题直指核心，做事情
善走捷径。
    犹太人非凡的成就来自其非凡的心计，这种心计是在千百年受挤压、求立足的艰难过程中形成的独
到的生存之道。
犹太人对于金钱的观念、对于契约的执守、对于知识和实用智慧的追求，都使他们无论在什么时期、
什么环境下，始终以这一套独有的立世原则让自己处于不败之地。
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