
第一图书网, tushu007.com
<<李宗吾厚黑口才学大全>>

图书基本信息

书名：<<李宗吾厚黑口才学大全>>

13位ISBN编号：9787501227808

10位ISBN编号：7501227802

出版时间：2006-3

出版时间：第1版 (2006年3月1日)

作者：李宗吾

页数：437

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<李宗吾厚黑口才学大全>>

内容概要

李宗吾的《厚黑学》被有些人称为天下“奇书”，自发表以来，经历了近百年沧桑岁月，可说是众说
纷纭，褒贬不一，虽然有其糟粕，但它至今能流传下来，说明其有一定的价值和一定影响力。
 　　这本书写于军阀混战时期，当时国家积弱、军阀混战、时局动荡、民不聊生，许多仁人志士都在
探索富国强民的道路。
李宗吾先生就是在思想极度苦闷、报国无门的情况下，奋笔著述了《厚黑学》，通过分析古代封建统
治阶级内部为争权夺利而勾心斗角、尔虞我诈的种种权术的运用，讽刺当时国民党政府的腐败和那些
丑态百出的官员，用正话反说的方式，揭穿了下年官场的黑幕，振聋发聩。
厚黑学最重要的是把中国几千年帝制后面的文化心理中陈芝麻烂谷子的东西全部晾晒了出来，有学者
评价说厚黑理论是“对汉民族腐朽文化和堕落人性的考古报告”。
 　　本书是著译者引用古今中外大量的经典资料，全面介绍和阐述李宗吾的“厚黑学”，侧重在中国
文化心理下的为人处世之道，详细分析了各种为人技巧和处事经验，对当下处于激烈竞争社会现实环
境中的人去适应复杂多变的人际关系和调整心态有一定的参考价值。
但是书中有一些内容是大谈“小人”。
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作者简介

　　李宗吾(1880--1943)，四川富顺人，自幼聪明好学，博览群书。
他思想独立，崇尚自由，富有怀疑和批判精神，敢于质疑和颠覆已有的结论和定见。
1912年，他在成都《公论日报》连载《厚黑学》，大胆揭穿中国历史上英雄豪杰成功的秘密，语言讽
刺辛辣，观点惊世骇俗，读者哗然，轰动四川乃至全国。
1934年，《厚黑学》单行本在四川和北京同时出版，成为当时的畅销书。
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书籍目录

第一篇 九媚之心投其所好媚人心厚黑口才一 捧之有道，营造氛围厚黑口才二 真心赞美，诚心恭维厚
黑口才三 人好水甜，花好月圆厚黑口才四 演技高明，言语得体厚黑口才五 顺毛扶驴，犟驴上套厚黑
口才六 满足虚荣，留足面子厚黑口才七 对症下药，激发共鸣厚黑口才八 屈尊降贵，自贬声誉厚黑口
才九 溜须找须，拍到点上第二篇 九哄之功假作真时真亦假厚黑口才十 环环相扣，以假乱真厚黑口才
十一 明知故昧，气定神闲厚黑口才十二 人言噬骨，众口铄金厚黑口才十三 虚虚实实，添油加醋厚黑
口才十四 无中生有，以小充大厚黑口才十五 铁嘴钢牙，死不认账厚黑口才十六 舌转乾坤，化险为夷
厚黑口才十七 空口无凭，遁迹匿形厚黑口才十八 偷梁换柱，顺势反击第三篇 九情之法含沙射影动以
情厚黑口才十九 摸清底牌，消除对抗厚黑口才二十 以情之矛，攻情之盾厚黑口才二十一 旁敲侧击，
触动心灵厚黑口才二十二 利益刺激，勾起欲望厚黑口才二十三 装扮弱者，换取同情厚黑口才二十四 
紧要关头，趁热打铁厚黑口才二十五 绵里藏针，轻刺要害厚黑口才二十六 迂回委婉，步步深入厚黑
口才二十七 软中带硬，以理服人第四篇 九防之策防人之心不可无厚黑口才二十八 藏恶露善，大智若
愚厚黑口才二十九 故露破绽，出丑卖乖厚黑口才三十 自掩其美，藏巧示拙厚黑口才三十一 点到为止
，出语必中厚黑口才三十二 笑骂由人，厚脸不红厚黑口才三十三 八面玲珑，掌握主动厚黑口才三十
四 隐真示假，声东击西厚黑口才三十五 敌变我变，顺势而变厚黑口才三十六 时时自警，防患未然厚
黑口才三十七 急功近利，欲速不达第五篇 九迂之术长线方能钓大鱼厚黑口才三十八 由浅入深，避免
被动厚黑口才三十九 将欲取之，必先与之厚黑口才四十 看似无意，实则有心厚黑口才四十一 百忍成
金，媳妇成婆厚黑口才四十二 善于造势，逼人就范厚黑口才四十三 得寸进尺，如影随形厚黑口才四
十四 兜个圈子，再奔主题厚黑口才四十五 软磨硬泡，金石为开第六篇 九攻之道语箭伤人不见血厚黑
口才四十六 请君入瓮，水到渠成厚黑口才四十七 引友杀敌，不自出力厚黑口才四十八 见缝插针，激
化矛盾厚黑口才四十九 小遵大违，小信大诡厚黑口才五十 闭目塞听，阻断沟诵厚黑口才五十一 制造
口实，张网设局厚黑口才五十二 牵强附会，名敌为贼厚黑口才五十三 鼓弄唇舌，搅混池水厚黑口才
五十四 暗击要穴，逼上梁山第七篇 九谅之德虚情实意动真心厚黑口才五十五 软化对手，博取怜悯厚
黑口才五十六 逢场作戏，不动真情厚黑口才五十七 批驳有度，无话可说厚黑口才五十八 开诚布公，
先声夺人厚黑口才五十九 敢于拒绝，善于说不厚黑口才六十 不吝赏赐，收买人心厚黑口才六十一 诚
心道歉，求得谅解厚黑口才六十二 消除抱怨，避免误解厚黑口才六十三 穷追猛打，降服对手第八篇 
九禁之要是非皆因多开口厚黑口才六十四 意气之争，四面树敌厚黑口才六十五 强人所难，自种祸根
厚黑口才六十六 机关算尽，弄巧成拙厚黑口才六十七 漫不经心，难免有失厚黑口才六十八 争强好胜
，得不偿失厚黑口才六十九 狂放不羁，遭人嫉恨厚黑口才七十 自吹自擂，欲盖弥彰厚黑口才七十一 
夜郎自大，众人不齿厚黑口才七十二 怒发冲冠，丧失理智第九篇 九趣之性妙语解开尴尬境厚黑口才
七十三 自嘲自讥，妙口回春厚黑口才七十四 圆场救火，替人解围厚黑口才七十五 嬉笑怒骂，促人自
省厚黑口才七十六 故作糊涂，转移注意厚黑口才七十七 针锋相对，以牙还牙厚黑口才七十八 意料之
外，情理之中厚黑口才七十九 花言巧语，制造笑料厚黑口才八十 接过话头，顺势演义
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章节摘录

　　俗话说，“一句好话抵得上半年的口粮”。
世上没有人会不喜欢受到别　　人的赞美。
一位哲学家说过：“赞美人的艺术就是了解人类对于赞美的需要　　，诚恳地发自内心地去赞美别人
，并随时去找那些值得赞美的东西，这样，　　可以帮助你心想事成。
无论大人物或小人物，没有人会不为真正的赞赏所激　　动的⋯⋯。
”“好的开头是成功的一半”，赞美人的艺术也同样，能否善于　　“捧之有道，营造氛围”，直接
影响到“投其所好媚人心”的效果。
　　【宗吾真言】人都有觅求同类或知音的倾向，只要能使对方将你纳入知　　音的行列，你就已经
有了良好的交流氛围。
为此，说话初始阶段必须小心谨　　慎，有的放矢、投其所好，而不能惹人反感、叫人生厌。
　　宗吾认为，日常生活中，一个人看似口才很好，与人交流，滔滔不绝，　　只是一味地谈自己的
事。
结果，让人感到万分厌恶、不耐烦。
这就是不善于　　营造“谈话氛围”。
　　营造好的谈话氛围，宗吾认为，谈话内容应该视对方的情形而定，再好　　的内容，若不能符合
对方的需要，就无法引起对方的兴趣。
最好是想办法引　　出彼此共通的话题来，才能聊得投机，然后再设法慢慢地把话题引导进自己　　
所要谈论的范围里。
　　谈话的材料不要总是老生常谈，或是在家长里短的范围打转；如此不但　　容易使对方厌倦，同
时也是画地自限。
无法拓展谈话的范畴，就不能进一步　　地使对方了解自己，更不必说与对方深入地交往了。
无论谈到什么问题，都　　要根据对方提出的问题把自己目光所及、脑中所思传达给对方，对任何问
题　　都能发表独到的见解是最重要的。
但也不要夸夸其谈，显示自己什么都懂。
　　另外，由于初次见面，要尽量表现得客气一点，无论是身居人下还是人　　上，都要懂得去恭维
对方，厚着脸皮说一些好听的话给对方听，这对于位置　　比较高的人来说，表扬对方显得胸怀大量
，更容易使人感到你高深莫测从而　　得到对方的敬重；对于身居人下的人，适当地拍马屁，其意义
当然是为了拉　　近距离，使方对自己有好感，从而获得帮助。
　　而谈话的内容则要视对方的修养而选择，做到能雅能俗，才不会有格格　　不入的感觉。
对于喜欢讲义气的人聊天不妨表现出自己爱憎分明和重情重义　　；对于文雅的人不妨表现出自己道
德高尚且有智慧，等等，这些都是根据你　　的谈话对象而定，毕竟上什么山就得唱什么歌，对牛弹
琴始终难以营造轻松　　的气氛。
　　同时，一个善于营造谈话氛围的人，一定要懂得根据场合来考究用词，　　不致说出不合时宜的
话。
因为他知道不得体的言辞不但会彼此扭捏而不欢而　　散，而且往往还会伤害别人，即使事后想再弥
补也来不及了。
相反，如果你　　的举止很稳重，态度很温和，言辞中肯动听，双方自然就能谈得投机，分别　　后
也会给对方留下深刻的印象，从而达到自己的目的。
　　另外，还要懂得如何去找话题交谈，有了好话题，就能融洽自如。
好话　　题，是通往深入细谈的催化剂。
从这个话题开始，慢慢引诱，自然能获得你　　想要的信息。
宗吾认为，好话题的标准是：投对方所好，同时自己亦不致因　　对方乏善可陈而冷场。
投对方所好，是为了使对方感兴趣而打开话匣子；自　　己对该方面亦了解，一方面是为了能配合对
方，另一方面是为了能引诱对方　　，懂得如何在恰当的时候将话题切换到你的目的上。
比如，面对领导，首先　　要选择他关心的事件为话题，以使他兴奋，人一兴奋自然话就多了，言多
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必　　失，必然能得到一些对你有用的信息，然后根据话题将之引申出来，将话题　　的焦点放在你
想表达的观点上，那么此时领导由于碍于情面，将会骑虎难下　　。
聪明者谈话还会九曲十八弯，懂得暗度陈仓，懂得如何去设陷阱，先让对　　方踩下去，然后他也许
并非心甘情愿，但你还是可以获得想要的答案。
　　总之，宗吾认为，为了营造良好的谈话氛围，为了使对方对你产生好感　　，讲话前先斟酌思量
，考虑该场合之下应使用的语言，不要不动脑筋，想到　　什么说什么，以致引起了别人反感自己还
不知道为什么。
那些心直口快的人　　平时要多培养一下自己的深思慎言作风，切不可像随地吐痰似的不看周围是　
　何处就脱口而出。
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媒体关注与评论

　　近人有李宗吾，四川富顺自流井地方人，看穿世态，明察现实，先后发　　布「厚黑学」「厚黑
经」「厚黑传习录」著书立说，其意最为诙诡，其意最　　为沉痛。
千古大奸大诈之徒，为鬼为蜮者，在李宗吾笔下烛破其隐。
　　——林语堂
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编辑推荐

　　人生在世，一时一刻也离不开与人打交道，上至“天子”，下至“百姓”，莫不如此。
要想在社会上混出个模样来，就要好好研究为人处世的学问。
可是，对于如何为人处世，世上存在着两套截然不同的理念和两种相互矛盾的行为：有的要求世人“
威武不能屈，富贵不能淫”，却又要“大丈夫能屈能伸，好汉不吃眼前亏”；有的要求世人“君子坦
荡荡，小人常戚戚”，却又要“见人只说三分话，未可全抛一片心。
”然而有时种瓜得瓜，种豆得豆，好人终得好报，有时却好人命不长久，坏人一生平安；有时良臣身
享美名，奸臣遗臭万年，有时却忠臣惨遭杀戮，佞臣飞黄腾达⋯⋯这些现象使人备感困惑，难道为人
处世之道真的是可望而不可即，可欲而不可求吗? 上个世纪之初，川人宗吾终于揭开了古今英雄豪杰
之所以成功的秘诀，一番“振聋启聩”之论，正是为人处世中左右逢源、克敌制胜，并且处处占匕风
头儿的无匕绝学。
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