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前言

2010年，中国互联网走过了繁荣而纷乱的十五年：从一片荒原般到黄金般的事业蓝海，再到网络经济
泡沫破灭后整个行业一片茫然。
网络淘金的历程中，有不少互联网企业巨头突逢剧变轰然崩塌；有众多的豪强被迫退避蛰伏、待机而
动；又有许多小人物迎风而起，成长为参天大树⋯⋯在这里，从来不缺乏机遇和传奇。
神奇的IT业能在短暂的时间里成就一个个年轻的财富神话，让一个个梦想变成现实。
回顾中国互联网中处在第一阵营的阿里巴巴、百度、盛大、腾讯、网易、新浪、搜狐等知名企业的网
路历程，我们就会发现，在十年前谁也没有预料到他们会如此成功。
2000年时，马化腾的QQ还叫做OICQ，曾经举步维艰，刚刚游说到200多万美金的风险投资；张朝阳的
搜狐网刚刚上市，要两年后才能全面获得盈利；丁磊的网易虽然上市，但让它起死回生的《大话西游
》还有一年才发布；握有最新技术的李彦宏刚刚从美国返回中国，准备推出后来雄霸中国的百度：盛
大公司成立也仅仅一个多月，后来成为网络第一人的陈天桥这一年还没有进入网游行业；而时运曲折
的马云，也刚刚在杭州创办了阿里巴巴，距离淘宝的诞生还有三年半的时间；史玉柱的巨人大厦轰然
倒塌，似乎英雄末路的他刚刚转行卖起了脑白金：现在，这几位已经成为左右行业方向、叱咤风云的
人物，他们意气风发指点江山的同时坐拥着巨额财富。
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内容概要

15年中国互联网的发展道路风起云涌，变化莫测。
一个个财富神话诞生，也有不少企业在竞争中崩塌。
本书在勾勒IT王国完整版图的基础上，介绍一个个利用互联网创业的精彩案例，指导渴望创业的年轻
人迅速走上致富之路。
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章节摘录

插图：电子商务给传统的商业模式带来了变革，被形容为不亚于蒸汽机的发明带给社会的影响。
电子商务不仅仅局限于网上销售这个单一的环节，围绕营销的广告、调研、网络优化等，凡是依托互
联网所做的企业宣传、营销乃至管理都可以纳入电子商务的范围。
这种基于互联网的商业模式，无论是传统行业，还是新兴的产业；无论是大企业、集团，还是小企业
或个人都可以将电子商务作为经营中的一种营销手段。
尤其是其入门门槛较低，不需要掌握多少互联网技术，也不需要投入多少资金，产品可以随意搭配就
可以进行经商活动这些特点让越来越多的个人进入到这个领域。
在几年的时间里这种新的商业模式在中国有了突飞猛进的发展。
像淘宝、易趣或拍拍这些基于第三方平台的大牌电子商务服务商在过去的几年里，用尽可能简单、易
操作的平台让所有参与者都成为B2C或C2C这些商业模式的推动者，对中国电子商务的发展可以说功
不可没，他们给了普通百姓利用电子商务经商的机会。
淘宝近几年几乎掀起了全民皆网商的潮流，在短短几年的时间里几千万网商的加入给中国互联网电子
商务的发展历程画出了浓重的一笔。
相比于美国绝大多数中小企业的绝大多数销售额通过网络营销产生，中国的中小企业只有9％应用电
子商务为企业的生产经营作助力。
试想如果中国上千万的中小企业能够像美国的绝大多数企业一样用电子商务将传统的营销模式取代的
话，最终能够产生多么巨大的市场。
如果企业在今后的企业发展战略的布局中不懂得利用电子商务这个平台，那一定会落伍。
因此，当许多人说电子商务已经饱和的时候，睿智的人却看到了市场的空白。
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编辑推荐

《e网淘金:互联网创富之道》：互联网创富的锦囊妙计，年轻创业者的有益参照。
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