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内容概要

《销售业务》是财政部规划教材，由财政部教材编审委员会组织编写并审定，作为全国中等职业学校
财经类教材。
一、《销售业务》编写目的，中等职业技术学校毕业生的就业总体上已倾向于基层工作岗位。
以市场营销专业为例，学生的就业方向主要在超市、百货、服装电器等专卖店的一线岗位，具体工种
以理货员、促销员、导购员、仓管员、采购员、收银员为主。
这些工作岗位除了要求从业者具有一定的市场营销相关理论知识，更要求他们熟悉了解该岗位的具体
业务流程，并具备较强的动手能力。
这一切有赖于市场营销专业的学生们在走向工作岗位之前，既系统学习有关的市场营销理论知识，又
了解实际岗位所需的技能，并且进行大量的演练。

根据《财政部关于印发2006—2008年学历教材新编修订计划的通知》精神，高职高专和中职教材“要
体现培养生产、建设、管理、服务一线所需的高素质、高技能应用型人才的要求，根据经济结构调整
和市场需求，以就业为导向，使学生掌握必需的文化基础知识和专业知识，加大实践性教育环节，强
化职业技能的培训，提高适应职业变化和立业创业的本领”，我们编写了本教材。
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