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内容概要

　　《21世纪高等职业教育规划教材：商务谈判》从职业技能和高等职业教育的要求出发，以商务谈
判的实务程序与要素为线索。
以谈判的原则、方法、策略和技术技巧为轴心，设计了本教材的内容体系，力求生动、易懂、连贯、
直截了当，系统而实际地反映商务谈判的实务内容与方法。
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