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前言

几个月前，一位经验丰富的咨询师朋友参加了一个咨询研讨会。
研讨会的组织者将与会者分成四组，要求每组就成为一名成功咨询师所需做的前三件事达成一致。
我的朋友对讨论的结果非常激动，并因此致电给我。
尽管在这次研讨会上根本没提及你现在手里拿的这本书，但四组中有三组都决定：获得一本《成功咨
询全攻略》（How to Make It Big as a Consultant）是每位咨询师获取成功所应做的三件事之一。
这对我是极大的肯定！
得知这本书有如此大的作用，这促使我对它进行修订，并且以极大的热情接受了出版商给我的这项任
务。
在我们真正进入咨询行业之前，有一件事情必须弄明白。
像大多数人一样，我开始并没有要成为一名咨询师的热切愿望。
但我知道并不是我一个人是这样的情况，因为我曾经与数百位全职或兼职的咨询师聊过天，他们中很
少人有人一开始就怀有那种热切意图的。
多数人可能与我一样，有一些先前的经历。
我进入咨询行业纯属偶然，而且在我第一次做咨询时没有可请教的人。
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内容概要

如今做咨询是一项收益不错的最佳工作之一。
然而，如何支配你的时间？
如何选择客户？
如何让你的薪水不断增长？
如此多重要的决定要做，可见从事咨询工作的是一位足智多谋的人。
你应当收取多少报酬？
合同里应当使用哪种语言？
如何寻找客户？
如果没有相应的指南，你可能得花上数年来摸清这个行业的基本规律。
    幸运的是，这本简便的《成功咨询全攻略》为你解答了所有问题。
这本优秀的著作一直畅销，第三版又做了全面的更新，并增添了一些新的章节，如怎样有效研究调查
材料、产品和使用资金、怎样利用互联网获得业务。
与以前的版本一样，第三版也阐述了如何成功建立和维持咨询业务的基础知识（获得客户、定价和制
定合同），以及如何制作宣传手册、制定计划和进行财务检查等。
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章节摘录

独立自主的咨询工作是最好的事业之一，它拥有其他谋生方式所不具备的优势。
就工作时间来说，你可能在一天当中的某些时间工作状态最好。
大多数人都一样，有些人在大清早状态较好，有些人觉得晚上工作有效率，而较少人则整天都一样地
工作出色。
但在独立的咨询工作中，这没什么，因为你可以选定你自己的时间。
你可以决定什么时候工作，什么时候不工作。
你通常可以在你的最佳时间里工作。
你是否在一个你不喜欢的老板手下工作？
你是否必须与你不喜欢的人一起共事？
嗯，在独立自主的咨询工作中，你可以决定你想给谁工作，你不愿为谁工作，以及决定与谁共事，不
与谁共事。
你是否为某个挑剔的客户或者其他人服务，这完全由你决定。
你对目前的收人满意吗？
你觉得报酬过低吗？
在咨询工作中，你将设定你自己的收费，你决定你的工作价值几何，并想要赚取多少钱。
如果你应该比现在得到更多，那么今天你可以立即为自己加薪。
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后记

我认为你成为一个成功的咨询师（不管是全职的还是兼职的）没有一点问题，与此同时你也为你的顾
客和社会提供有价值的咨询。
关于营销和将你的专长付诸实施所需了解的一切事情，我都在本书中阐明了。
而没有回答的是那些你真正开始作为一个咨询师的工作时会遇到的问题。
这是理所当然的，因为你的咨询类别、行业、地域，是独特的，更为重要的是你的个性特征、处理方
式也是独特的，因而你的咨询工作中某些问题也是独特的。
总而言之，这些问题的答案构成了你与同行不同的特殊优点， 你在竞争中所保持的持续不变的特殊优
势将成为你成功的首要因素。
一路上会有许多挑战，还有一些失望及胜利的喜悦在等着你。
更进一步地说，你的行程带给你的不仅仅是金钱上的回报，还有就是做了并且做好你想做的事情之后
的满足感。
不管书本讲得有多么完善和多么透彻，还是没有一本书能给你带来实际的感受。
这一感受的获得必须由你自己来完成。
没有你的开始，你的行为、你为了开始你的咨询工作采取的措施，一切都是空谈。
因此，剩下的就取决于你了。
我衷心祝愿你取得你自己所能达到的最大的成功。
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