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内容概要

本书可以用来补全同系列的《国际会议英语》未涵盖的内容。
此书包含与外国人交涉谈判或开会时必备的英文用语，并举例说明各种不同场合的应对方式，希望能
如前书一样获得读者喜爱。
 许多人通过录音带、收音机或电视学英语，但所学到的东西在实际场合中却无法运用，这是因为所学
到的都是一些正式场合中不适用的单词及短语。
然而，一般情况下，人们都有一种错觉，以为通过媒体所学的是真正的知识。
 许多人花费大量时间和精力学习英语，但是却仍然无法开口说英语，这是因为不了解实际情况的缘故
。
针对这一点，本书尽可能避免只提及单词和短语，而是列举了实际国际交流场合中的英文用语，文中
一般列举两到三个例子，当然，读者也可以根据需要单句使用。
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