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内容概要

本书包括商务谈判概述、商务谈判的形式与内容、商务谈判的准备、商务谈判程序、商务谈判策略、
商务谈判技巧、商务谈判僵局的处理、文化对商务谈判的影响等内容。
    本书可作为高校相关专业教材，也可供相关人员参考。
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