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内容概要

　　本书不是市场观念的呐喊，也不是高堂庙宇的阔论，更不是少数精英的呢喃自语，而是循循善诱
的叮咛，左膀右臂的扶持，一本很厚道很中肯的工具书。

　　本书以其精致而细腻的笔触向人们详细介绍了具有代表性的pe的投资理念——价值创造，以及在
执行层面pe是如何践行这一投资理念的。
无论是国内初涉pe的同行、计划融资或准备转让股权的企业家，还是有志于从事pe职业的青年俊杰，
金融领域的研究专家，以及相关领域的政策制定者与监管者，都可以从本书中汲取有益的启示。
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作者简介

　　叶有明先生现任乔丹公司（中国）总裁。
乔丹公司是一家美国股权投资基金（Private Equity
Fund，简称PE）管理机构，1982年在美国纽约成立，是活跃在华尔街上历史最长的大型专业PE投资基
金之一。
自成立以来，成功完成了超过300家公司的兼并/收购/投资业务。
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章节摘录

　　1．1　PE的概念　　股权投资基金（Private Equity Fund，PE Fund）是指以非公众公司的股权为主
要投资对象的基金。
业内习惯上以PE（或PE基金）来指代股权投资基金。
　　与Private Equitv对应的是Public Equity，后者是指公众公司股权。
公众公司（Publi。
company）是指向不特定对象公开发行股票，或向特定对象发行股票使股东人数超过法定数额的股份
有限公司。
公众公司可以向证券交易所（Stock Exchanges，SEs）申请其股票在该交易所挂牌交易，获得批准后则
成为上市公司；或通过场外交易（Over—the．counter，OTC）市场进行其股票交易。
　　在某些情况下，PE也会投资于公众公司（典型地，上市公司），但不是以持有流动性较高的股票
为目的，而是以企业重组或行业整合为目的。
　　国内对PE的另一种译法是“私募基：金”，并从字面理解将PE解释为“以非公开方式向特定的投
资者募集资金”。
这种解释容易带来的混淆是，无法将PE与活跃的证券市场基金（如股票投资基金）严格区分开来。
证券市场基金是以流动性较高的金融工具（股票、债券等）与衍生金融工具（金融期货、期权等）为
买卖对象的基金。
典型的如股票投资基金，也可以“以非公开方式向特定的投资者募集资金，但主要投资于上市公司股
票，即Public Equity”。
　　⋯⋯
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