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内容概要

啤酒女，只是故事的起点。
然而，每一个故事，恰是因为有了这样的起点，才会有那样的终点；有那样的经过，才会有这样的结
果。

在这个故事中，啤酒女厉冰冰只是一个符号，一个代表着年轻女孩子的符号。
她不特指某个人，但她的遭遇，却是每个年轻的女孩子都有可能遇上的。
在我们今天这个面临着重大变革的社会里，我们的人生也在变革，我们的际遇也在变革，一切的一切
，都瞬息万变，看准方向，走好脚下的路，才是万全之策。
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作者简介

　　六井冰冰，女，广东江门人。
传媒业资深人士，正职搞文字，闲职讲故事。

　　已出版作品有《女记者厉冰冰》、《厉冰冰奋斗记》，《厉冰冰离婚记》亦即将推出。

　　厉冰冰系列影视，由著名制作人徐佳宁倾力打造，即将隆重上市，强档播出。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<啤酒女厉冰冰>>

书籍目录

前言
引 子
第一章　偶遇
第二章　重逢
第三章　贵人
第四章　谋篇
第五章　布局
第六章　绮梦
第七章　卒子
第八章　春色
第九章　忌器
第十章　狐死
第十一章　九歌
第十二章　变奏
第十三章　鱼肉
第十四章　风声
第十五章　玉碎

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<啤酒女厉冰冰>>

章节摘录

　　他们对我失望，但我对自己没有失望——高考失败并不是我人生的失败，我总觉得自己是一个与
众不同的人，注定是要通过另类的途径取得属于自己的成功。
所以我的理想，就是卖很多很多的啤酒，然后开一间酒庄。
　　酒庄开业的时候，我要在两边摆满花篮，请我的父母和哥哥姐姐们一起来剪彩，再请来各种礼仪
队在门外敲锣打鼓，让他们在震天的鼓声中领会什么叫天要降大任于斯人者，必先让其高考失利，情
场失意⋯⋯　　我与阿丽和胜男的认识，纯属机缘巧合。
　　阿丽是发廊妹，专业给客人洗头。
一般情况下，她只负责在发廊给客人洗头，洗一个头发廊收费10元，她可以提成3元。
有时候客人有另外的需要，比如想带她出去聊天吃宵夜之类的“外勤”，需要另付50元“管理费”给
发廊。
　　对于这50元的“管理费”，阿丽颇有意见。
有次她向我抱怨道：“我与客人出街吃宵夜聊天，又不费发廊的水电，为什么要人家交管理费？
”　　我安慰她：“凡是收管理费的，都是不管理的人，人家才收你50元便让你自由地跟客人出去挣
大钱，你该开心才是。
”　　阿丽总是气急败坏地解释：“人家客人请女孩子出去聊天，心里会限定一个数额，原定80元开
支的，给了发廊50元，给我的就只有30元了。
”　　我慢腾腾地说：“那你可以不去呀，待在发廊里慢慢洗头，一个晚上洗10个头，也可以挣30元
。
”　　她想了一下，觉得自己还是没亏，于是便笑笑不与我计较。
我却继续取笑她，“其实，还有一个更容易挣钱的办法：裤带松一松⋯⋯”　　她便会过来打我，捂
我的嘴，不让我说下去。
她当然不会真的生气，所以在她面前我什么都敢说。
　　其实我很了解她，为了挣钱，她可谓无所不用其极，但她有个原则：只卖艺不卖身，堪称“德艺
双馨”。
　　胜男与阿丽的工作差不多，她在一家正规的按摩馆按摩，不过她习惯称之为“按摩场”，香港人
喜欢称之为“骨场”，称按摩女为“骨妹”。
不过胜男极不喜欢“按摩女”这个说法，因为她觉得自己与阿丽一样，也是卖艺不卖身的。
　　其实不管是阿丽的洗头，还是胜男的按摩，我都一一在城乡结合部的破房子里尝试过。
老实说，我觉得她们的技术一般。
不过对于我不是很满意的表情，她们都作出了合理的解释。
阿丽说：“我只学了一小时。
”胜男说：“我学了一天。
”　　我狠狠地点头，表示完全理解。
学一小时或一天便可以一技傍身，再凭此技艺驰骋职场让全家人丰衣足食，你还想如何？
　　一句话，我们都是钻进钱眼里的人，为了一个挣钱的共同目标，走到一起来了。
　　阿丽洗一个头挣3元，胜男给人按摩一次挣10元，而我，卖出一瓶啤酒，挣1元。
其实大家的工作都差不多，如果要说不同，只是挣钱的多或少而已。
　　这个社会上的芸芸众生，又何尝不是如此？
任你再厉害，也不过是比别人挣得多了一点，如果你真的想标榜自己与众不同，恐怕要光干活不收钱
了。
　　当然，这样的人历史上不是没有，他的名字叫雷锋。
不过现在又有人跳出来声明，说《雷锋日记》是假的⋯⋯唉，太美好的人和事，是不是总是经不起追
究？
　　我与阿丽和胜男的认识，缘于一场生日会。
当然，那个生日会，我们并非主角，但因为那个生日会，我们认识了，并因此而改变了我的一生。
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　　人生，总是如此阴差阳错，能够改变你一生的，往往是别人无意间的一个决定。
那天晚上，与平日并无什么不同，我像往常一样，穿着连体超短裙在夜总会的20多个房间之间来回“
巡逻”，腰间的皮带上永远插着圆珠笔和小账本，任何时候，只有一有人叫我，我都会抬起头来灿烂
地笑着打招呼：“老板，想要多少打啤酒？
”　　如果真要说有什么不同，那就是当天晚上卖出的酒很少，几个之前被我认为最有可能挣大钱的
房间，都点了红酒或自带洋酒，我的啤酒，自然乏人问津。
　　哪个房间有可能挣大钱，这必须服务员给我提供信息。
表面看来，在夜总会卖啤酒我是“孤军作战”，其实这当中除了啤酒商与夜总会之间有一笔账外，我
与夜总会的服务员之间，也有一笔账。
如果服务员能为我提供有利的信息，我每个月也会给她们一点甜头。
　　虽说吃人家嘴软，但更盼望下次还有再吃一顿的机会——服务员对我的工作也挺关照。
这个社会上的人，就像一条食物链，你吃我，我吃他，他吃你，各有斩获，遭受损失的，只是那些真
正付钱的人。
　　那天晚上11点，我才卖出6打啤酒，其中有1打还是我请一个熟客喝的。
当晚的销售业绩，可以说是惨败。
　　正当我坐在服务台前叹气的时候，一个服务员兴冲冲地过来找我，朝我招手：“快来快来，大生
意来了，‘贵宾一’来了一大帮人！
”　　我像装了弹簧一般弹起来，说声：“谢谢靓女！
”便冲锋似的往“贵宾一”奔。
“贵宾一”是这间夜总会最大的房间，包房费888元，仅送三个大果盘。
据说这个房间的音响和麦克风都“很劲”，因此很少会空房。
　　我走进房间时，里面已经有人在唱歌了。
我瞅准一个坐在中间的男人，走上前恭声问道：“老板，晚上好！
要几打啤酒？
”　　坐在中间的男人看也不看我，朝旁边的人摆摆手，旁边立即有人接过话来：“靓女，先来10打
！
”　　我闻言大喜，马上欢声道：“好的，立即送到。
”10打就是120支，我一下子就挣了120元！
走出房间的时候，我才发现房间里的人，都穿得极其考究，男人与女人坐了满屋，细数起来起码有五
六十人。
　　有可能是单位的联欢，也有可能是部门的聚会，看样子今晚还会继续有戏！
我乐不可支地朝站在门口的服务员招招手：“靓女，来帮我把酒提到‘贵宾一’去！
”　　由于我平时也常帮服务员清理房间，比如客人乱扔垃圾时，我在推销酒时会顺手收拾好；客人
将纸巾和果核乱扔时，我也会顺手用镊子将其夹住扔到垃圾桶里，因此服务员与我的关系都不错。
　　只一会，10桶冰冻过的啤酒已摆在房间中间的大长桌上，各人也摆开阵势要“踢酒”，场面颇为
浩大，看样子今晚消费不止10打啤酒。
　　面对这样一个大主顾，我干脆哪也不去，与房间公主一起待在房间服侍客人了。
　　⋯⋯
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