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内容概要

　　本书是由我国劳动鉴定机构组织全国各地从事国家职业资格考前培训、统考教材编撰、职业训练
的专家、教授进行编写的。
《中级推销员应试指导》（国家职业资格四级）专用于中级推销员国家职业资格全国统一鉴定考试，
是推销员职业技能鉴定考试的配套用书。
    本书融《国家职业标准》、《国家职业资格培训指定教材》及《国家职业资格考试指南》为一体，
内容涉及理论知识和相关技能操作方面的考试范围、考试重点、应试指导等，也有模拟试卷、国家职
业资格全国统一鉴定考试试卷真题及参考答案，适合考试机构考前辅导、考生自学复习使用。
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