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内容概要

《27天:做一个职业营销选手》已经是第三本了。
我深刻地感觉到了困惑与郁闷，选题与框架早就与出版社确定好了，但脑海中构思好的书籍内容，一
旦要落实到Word文档里的时候，就仿佛变成了一块大石头压在胸口，不仅落字艰难，而且还会胸口发
闷。
很长一段时间，我都处于这种状态之中。
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作者简介

赵一沣（原名赵树林）：简单营销创始人，中国企业绿色学习门户CEO，深圳市百年盛世营销管理咨
询有限公司总裁。
中国优秀品牌顾问100强，全球华人讲师500强，中国新农村建设学院特聘专家，个人品牌实验室常年
顾问。
《销售与市场》、中国营销传播网、中国管理传播网等多家媒体专栏专家，中国总裁培训网、深圳区
域经济促进会、深圳创意产业联合会等多家机构战略与人力资源顾问。

　　专注领域：
　　咨询式内训：行动式咨询（战略、营销、人力资源）：职业营销选手训练；非职业营销人的营销
训练：企业绿色学习方式导入；企业战略咨询：企业营销再造；简单营销体系运营；企业简单经营管
理模式；企业内部培训系统构建与运营：经销商赢利模式；企业定位战略；企业顾客战略：企业商品
战略；企业经营战略；企业人才战略：企业品牌战略；差异化营销；顾问式营销：服务营销；创新营
销。
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书籍目录

序 职业营销选手的天职前言 职业营销选手营销是为了吃饭第一章 职业营销选手立自己于不败之地　
第一天：职业营销训练是个鬼东西　第二天：职业营销训练没有老师和教练　第三天：拒绝同质化　
第四天：宣布独立　第五天：习惯竞争　第六天：专注一点　第七天：人活一张脸　第八天：事前诸
葛亮　第九天：保留选择的底线第二章 职业营销选手融于人情世故　第十天：古为今用　第十一天：
今非昔比　第十二天：礼尚往来　第十三天：循序渐进　第十四天：真凭实据　第十五天：人以群分
　第十六天：争权夺利　第十七天：制造稀缺　第十八天：举一反三第三章 系统控制能力　第十九天
：商务运作能力　第二十天：市场经营能力　第二十一天：目标分解能力　第二十二天：资源整合能
力　第二十三天：政策运用能力　第二十四天：快速反应能力　第二十五天：培训激励能力　第二十
六天：绩效管理能力　第二十七天：系统控制能力寄语27天——职业营销选手的摇篮
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章节摘录

插图：人类有一个关于征服的规律：男人通过征服世界去征服女人，女人通过征服男人去征服世界。
这个规律产生的结果是：所有无法征服女人的男人，都抱怨世界太不公平；所有不能征服世界的女人
，都抱怨自己的男人太无能！
营销也有一个关于控制的规律：业余营销选手总是认为，只有通过控制每个营销战役的结果，才能控
制整个营销系统；职业营销选手认为，并不是每个营销战役的结果都是可控的，职业营销选手控制营
销系统的目的，是为了能够尽量控制更多的营销战役的结果。
这个规律产生的结果就是：职业营销选手通过控制营销系统去赢得更多的营销战役；在每一次营销战
役中都想获得胜利的业余营销选手，失去对整个营销系统的控制。
不能控制营销系统的业余营销选手，总是认为自己之所以不能控制营销系统，第一个原因就是控制不
了人，人要是都听我的话就好了；第二个原因就是控制不了事，要是所有事情都按照我的想法去发展
就好了。
业余营销选手始终不知道：职业营销选手到底是怎样去控制营销系统的。
如果有一件事情，我们终其一生都不知道答案，那应该怎么办呢？
办法只有一个，只有等到进入天堂以后再去问上帝了。
于是所有业余营销选手，一旦进入天堂，看见上帝问的第一个问题就是：到底应该怎样去控制人。
上帝笑了，上帝一看到人类思考就会笑拘。
上帝笑着对业余营销选手说：控制人有15个关键点，这15个关键点是：食物；性；健康；金钱；权力
；地位；荣誉；好奇心；恐惧；仇恨；爱；力量；自由；嗜好；家庭。
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编辑推荐

《27天:做一个职业营销选手》：27天是唯一的选择：一个人选择了营销这个职业，做一个职业营销选
手是唯一的选择。
所有想获得营销成功的企业，拥有自己的职业营销选手更是唯一的选择。
真实的营销：不缺少卓越的战略和优秀的策略，缺少的足把目标变为现实的职业营销选手。
百年盛世·营销中国——企业营销再造专家，百年盛世·学习中国——企业绿色学习的领导者，百年
盛世·训练中国——职业营销选手训练第一品牌。
商业社会的本质就是营销竞争永不停息，商业社会所有的企业都必须把营销战争进行到底。
如果你连27天都不愿意付出，你永远都只能做一个业余营销选手。
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