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作者简介

作者:(美)艾伦·韦斯 译者:黄震亚、林鸿、董航艾伦·韦斯（Alan Weiss） 美国著名咨询师，演讲家、
作者    其创办的咨询公司顶峰咨询集团（Summit Consulting Group）曾服务于默克制药、惠普、通用、
梅赛德斯-奔驰、道富、美联储、纽约时报等500多家全球顶尖公司。
韦斯博士著作丰厚，活跃于各大媒介平台，获得美国出版协会终身成就奖，并入选专业演讲协会名人
堂。
纽约邮报称其为“美国最受尊敬的独立咨询师”。
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书籍目录

第1部分  准备成为百万美元咨询师第1章  什么是咨询师  艺术还是技术  组织如何选择咨询服务——咨
询需求如何被“发现”  强调结果而非任务——为什么本可以完成的结果没有完成  简述未来十年的趋
势及可能的形式  问与答第2章  推进力和意志力  事务性工作如何妨碍职业生涯  公司的成长让你气馁了
吗——解聘客户  12个表明需要离开的情况  从未走过的路  咨询业没有淡旺季  问与答第3章  加速前进  
成功的陷阱  你就是品牌  采用最新的视角总是最好的  冒险与回报：一分冒险，一分回报  问与答第4章 
打破常规  发展的绝佳策略  中途修正  发展突破性关系的十种方法  客户为什么与你合作  问与答第5章  
冲过弯道  加速向前冲  伤情诊断分类  提高声誉的15个秘密  利用自身和他人的资源  成为百万美元咨询
师的基本原则  问与答    第2部分  战术：实施百万美元咨询第6章  如果你不吹响自己的号角，就没有音
乐  建立关系网络并非搞定一屋子人  建立市场引力  反对声及应对策略  产品成就品牌  诚信和道德  你
可以感受到和呼吸到的压力  问与答第7章  资源扩张  相关选项和形式  怎样招聘最优秀的人才  协作：
潜在的高点和很深的低点  学会平衡：别放弃这艘船  问与答第8章  发掘新市场机遇  非传统市场  判断
是否是非传统市场潜在客户的12条准则  家族式企业  非营利组织机构的可盈利领域  电子商务  其他市
场机遇  问与答第9章  抛弃时间就是金钱的想法  不要像律师那样愚蠢地收费  既不是需求也不是供给  
价值公式  价值距离  40种提高收费标准的方法  预付金  问与答第10章  如何为你刚开始的咨询业务增加
动力  自我测评  如何开展事业  这有什么意义呢第11章  万无一失的项目建议书  制作客户认可的建议书  
制作2．5页的项目建议书  9个要素帮你撰写议书  如何跟进并赢得订单  问与答第12章  无所不在  保持沟
通  商业出版  自助出版发行  说出来  公益性工作  市场重力的本质  问与答第13章  经济萧条时，如何挣
大钱  业务量下降的早期警示信号  5项“上升时期”的准则  逆向咨询：避免风险  削减开支的神话(不
要把你的会议桌也卖了)  问与答第14章  技术只是一种工具  我们这个时代的特征  网络营销  社会化媒体
和其他谬论  博客与品牌  客户与技术  视觉效果的价值  购买动态管理  问与答    第3部分  百万美元咨询
师的自我实现第15章  百万美元搭档  建立信贷额度  保持良好的现金流  收取应收款项  12条现金法则  问
与答第16章  稳健增长  提高你的声望  积极地寻找额外收入  建立自己的品牌  成为一位准明星  问与答
第17章  市场比重关系  长久的合同关系  制造买主进行购买的环境  在永不流失客户的情况下的增值折
扣原则  平衡工作与生活  问与答第18章  加快回头生意和引荐生意  速度因素  如何应对路上的曲折  思考
第四种销售  你就是人才，因此你要因为自己是人才而收费  问与答第19章  超越成功  道德问题  国际社
会  设计自己的未来  百万美元咨询圈的小建议
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编辑推荐

艾伦·韦斯所著的这本《成为百万美元咨询师(第4版)》献给那些想独自创业的人。
就这么简单！
一旦你借助于这本书获得了成功，你将会拥有前所未有的更多的选择。
    真正的财富是自己拥有可自由支配的时间，想做什么就能放手去做，无论是看孩子们的球赛、舞蹈
表演，还是做一份全新的提案。
钱总是会越赚越多，但是时间却不会。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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