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前言

　　什么是理财？
通俗地说，理财就是管理自己的财务状况。
理财是通过合理地支配手中的财，来实现资产的保值与增值。
理财的前提是手中有财，手中没有财，实际上谈不上理财。
　　手中有财，是否一定要理财，可不可以不理财？
手中有财，可以不理财，但你不理财，财就不理你。
人的一生，从出生、幼年、少年、青年、中年直到老年，各个时期都必须花费大量钱财，以应对各种
各样的生活需要。
如出生后要准备奶粉钱、尿片钱、保姆钱，上幼儿园要交保幼费、课间餐费，读小学要准备午餐费、
特长费，读中学要准备资料费、试卷费，甚至择校费，读大学要准备学费，还要准备恋爱费用，工作
了要准备结婚生子费、住房费、车费，还要准备养老费。
人这一辈子，钱不是万能的，但没有钱是万万不能的。
要实现普通老百姓不再为钱而发愁，最好的办法就是好好打理我们手中现有的财富，争取少花冤枉钱
，让钱生钱。
　　那么如何理财才是科学的？
如果你好不容易挣到50万，你会把它怎么办？
如何打理它？
你是把它存在银行，还是把它买基金、股票、债券？
或者是买房或买车？
这之间有什么区别？
当你一无所有时，这些问题你无须考虑，你可能穷而快乐着；当你一旦真的拥有，你就面临着选择的
难题，你将富而痛苦着，你渴望着有人能替你作出明智的选择，或者有人能够告诉你作出正确选择的
方法。
实际上，这个世界上可能没有人能够替你作出最好的选择，最好的选择必须由你自己作出，因为选择
的后果是由你自己承担的。
别人为你作出的选择，无论结果如何，你都不会感到满足，只有你自己作出的选择，无论什么样的结
果，你都会感到受之无悔。
因此，最好的理财顾问可能不是告诉你选择什么，而是应该告诉你选择的方法，告诉你不同选择的可
能结果，最后让你自己去选择。
这本书作为一本专业的理财教材，它要告诉你的正是不同类型的理财方式，以及它们的特点、结果，
而把理财方式的最终选择权交给读者自己。
与此同时，作者们没有忘记告诉你，理财不应该是一个人一时的炫富行为，理财需要计划，理财是人
生规划的一部分，因此，它服从并服务于你的人生规划。
　　与其他理财类教材相比较，这本教材具有以下几个特点。
　　1.结构新颖、内容丰富　　教材的每一章都通过案例引入，提高读者的阅读兴趣；每一章都列有
本章精粹和核心概念归纳，便于读者掌握核心内容；每一章都配有大量的材料解析，帮助读者了解相
关背景知识；每一章都配有案例分析，帮助读者进行模拟实战训练：每一章都配有各种思考题，帮助
读者巩固所学知识。
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内容概要

本书在介绍个人理财基础理论知识和个人理财的基本流程与方法的基础上，重点介绍了个人储蓄与消
费信贷、个人风险管理与保险、股票、证券投资基金、债券、房地产、外汇与黄金等主要投资渠道的
投资特点及方法，并对个人税收规划以及人生主要事件如教育、退休、遗产等规划的方法进行了详细
介绍。
    为便于学习和掌握，本书在编写过程中注重引发读者的学习兴趣，突出实践环节，强化学习效果。
每章前配有案例导入、本章精粹与核心概念提示，每章中配有材料解析、点石成金，每章后配有小结
及各种思考题。
    本书为高等院校特别是职业院校、高等专科学校、成人高校理财类课程的教科书，也可供一般读者
学习参考。
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章节摘录

　　第五，跨国公司的并购、税收的非对称性、信息技术日新月异的发展、金融管制的放松和竞争的
加剧带来了美国乃至全球金融市场的革命，使消费者面临着越来越难以理解的金融产品和服务。
　　据不完全统计，二战后近30年，基于各种动因（包括获得税收优势、降低交易成本、降低代理费
用、重新分配风险、增加流动性、规避法律法规产生的影响、技术进步的推动等）在金融市场中发生
了规模浩大的金融创新，主要有：货币市场工具的创新、证券市场工具的创新、金融过程的创新以及
金融投资策略和解决方案的创新四大类。
其中仅证券市场工具的创新主要包括四类典型的普通权益创新、二十八类典型的可转换债券和优先股
创新以及十类债券创新。
这是消费者日益需要专业理财人员进行财务策划的重要原因。
　　为了解决这些问题，消费者开始主动寻求称职的、客观公允的、以追求客户利益最大化为己任的
、讲职业道德的、专业化的个人理财规划人员，以获得咨询和服务。
同时理财人员也认识到财务规划的过程不仅可以帮助客户获得更高的收益，而且也能提高理财师自身
的实务成果和佣金收入。
这一时期，美国个人理财规划业获得了加速发展，从业人员不断增加。
1969年12月，13位来自金融服务部门的工作人员和一位作家聚在芝加哥一起商讨创立了理财业，同时
还创建了国际理财人员协会，也就是今天的理财协会（Financial Planning Association）。
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