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前言

随着互联网的快速普及，以及互联网技术的不断发展进步，互联网技术应用已经进入千家万户。
电子商务作为其中发展最快的一项应用，经过短短几年时间，迅速壮大起来。
对于许多普通人来说，在网上购物已经变得日益寻常。
在人们渐渐习惯于在网上购物的同时，“网商”，这个新兴而特殊的群体已经越来越频繁地出现在我
们的视野中，而且这绝非仅仅是一个感觉！
根据国际权威咨询公司的统计数据显示：2006年，中国上网人数超过12300万，其中在网上购物的人数
达到4300万，而网商人数也超过了2000万！
一个惊人的数字。
 不同于以往的某种职业，网商在代表一种就业趋势的同时，更重要的是，它体现了当代人向往并且选
择的一种生活方式。
而这种选择在人们头脑中似乎只留下了自由、舒适和安逸的印象。
 然而，相信许多人在自己开店、自己做老板之后很快就发现：这个选择绝非想象中那么舒适、安逸，
而且绝对是一种自我挑战，是一次自我潜能的激发。
如果你还认为仅仅在淘宝网上注册一个账号，上传几件商品，就可以坐等生意上门，然后数钱，那么
我们可以负责任的告诉你—— 此路不通。
2000多万网商，真正能生存下来的有多少？
能够给自己带来丰厚收益的又有多少？
成功的网商背后又付出了多少艰辛的努力？
恐怕没有多少人在开店之初想过这个问题。
但是，你必须得想。
.. 如何做好开店前的准备？
如何拍出美丽的商品图片？
如何装修自己的小店？
如何经营管理自己的小店？
如何宣传推广？
如何进行财务规划？
如何建立自己的团队？
如何打造自己小店的品牌？
甚至，如何使自己的店铺成为一家百年老店？
我们相信，一切皆有可能。
当然一切也皆有方法。
 为此，我们策划出版了这套丛书。
其初衷，并非想要吓退那些自认为是“菜鸟”的入门者和初级卖家，而是希望能够与大家一同去见证
—— 见证所有成功的网商都是从“菜鸟”蜕变而成的。
当你完成从“丑小鸭”变成“白天鹅”，从“黑乌鸦”变成“金凤凰”的那一刻，这套丛书的使命就
完成了。
让我们共同见证这一过程！
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内容概要

本书为《我们是网商丛书》中的提高篇之一。
　　全书主要介绍了网上卖家应当如何运用网上商品定 价技巧提高成交率；如何利用销售工具对网店
进行 高效维护，以及如何利用各种渠道对自己的网店进 行有效的宣传。
全书承接了本丛书进行“手把手” 引导的特点，读者在阅读时只需按照书中提供的 实例自己实践一
遍，即刻能应用到实际的网店经营 和宣传过程中。
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章节摘录

第一章 网上商品定价技巧学会网店豪华装修及专业化商品介绍页面制作后，之后要考虑如何给网上商
品定价的问题。
由于网络信息非常透明，顾客可以很容易地得到同一类商品的价格信息。
我们在入门篇中知道，顾客来淘宝网上搜索商品，一般都会从最便宜的商品开始看起，因此如果定价
过高，而我们的商品又没有其他明显的竞争优势，顾客肯定会流向商品价格低的店铺；如果定价低，
有可能会提高销售量，但如果长期没有利润，网店也不能生存。
为了给商品定一个合适的价格，下面我们介绍一些网上商品定价的技巧。
网上商品定价目标网上商品定价策略网上商品定价方法网上商品定价目标在实施定价前，先要确定自
己的定价目标。
定价目标是卖家希望通过制定产品价格要求达到的目的。
这个目的，决定了卖家选择什么样的定价方法。
网上商品的定价目标不是单一的，它是一个多元的结合体。
下面就是一些常用的定价目标：以获得理想利润为目标。
以获得适当的投资回报率为目标。
以提高或维持市场占有率为目标。
以稳定价格为目标。
以应付或防止竞争为目标。
一以树立形象为目标。
有了目标，下面就要掌握一些定价策略了。
网上商品定价策略网上开店的定价是一种艺术，每个人都有可能把这种艺术发挥到极致。
下面就是许多网上成功卖家的定价策略。
产品组合定价策略把店铺里一组相互关联的产品组合起来一起定价，而组合中的产品都是属于同一个
商品大类别。
比如男装，就是一个大类别，每一大类别都有许多品类群。
比如男装可能有西装、衬衫、领带和袜子几个品类群，我们可以把这些商品品类群组合在一起定价。
这些品类群商品的成本差异以及顾客对这些产品的不同评价再加上竞争者的产品价格等一系列因素，
决定这些产品的组合定价。
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编辑推荐

《网上交易实战提高篇:销售工具、商品定价、店铺推广》为《我们是网商丛书》中的提高篇之一。
畅销书《淘宝网上学淘宝》作者一年后再次奉献！
全程手把手式教学，计算机基础薄弱的朋友也能开好属于自己的网店。
你上网了吗？
你网购了吗？
你开网店了？
这是一个创造平民英雄的时代，这是一个我们是网商的时代！
如果你还在为临近毕业四处找工作而感到郁闷，如果你厌倦了沉闷的办公室空气，如果你想挑战自我
实现自主创业的梦想，那么来试试在网上创业的新途径吧！
互联网是个充满激情的行业，数字化的时代成就了无数年轻人的财富梦想。
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