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前言

　　自序　　我们在一起　　书稿历时一年，终于“杀青”。
想着可以从码字的枯燥中解脱，内心甚感欣喜。
建华编辑来电称，我的书稿还缺少序言，建议我找名家、大家为我写个序，对我和我的书都是一个不
小的衬托或宣传，当然我也可以自己写，把写作意图和经过描述清楚即可。
放下电话，相当不安，若我或者我的书，要靠一位名家、大家来推广，是否对这位名家或大家不公平
？
因为任谁捧着厚厚的书稿，大概都只有说好、妙、高的话，真要提些中肯的意见甚至批评，可能还是
会有顾忌的。
但我更多地认为，这可能对读者是不公平的，因为读者掏钱支付“对价”的意思表示，可能很多时候
会受到这篇序言的影响，为了顾忌作者的面子和心里接受程度，名家、大家就算有意见也不便在序言
里阐述，于是一味地肯定与赞扬，会让读者陷入“错误的认识”，因而对读者“显失公平”。
从另外一个角度说，靠名家、大家的推荐与肯定来让我和我的书获得更多人的认可，也非我所愿，至
少，与我写本书的初衷不符。
想到这些，我放弃了找名家、大家写序的打算；让我自己吹捧自己，大概也不是我的强项，于是这个
序言一拖就是半年。
　　不能再拖了，彼时，北京正下着60年不遇的大雨，建华编辑说：“你再不交序言，后果很严重。
”我在他的描述中惊诧这场大雨的肆虐与残暴。
于是，我仔细而认真地读着大雨让这座国际都市受灾的新闻，终于发现，还是有许多普通平凡的人们
在一起，相互温暖和搀扶。
这些瞬间触动了我心灵的那根弦，在中国律师队伍中，有着许多普通平凡、默默无闻的律师，用自己
的专业与态度，相互温暖与搀扶。
无论我们在这个行业收获多少成就与荣耀，或是遭受多少挫折与打击，其实我们一直都在一起，从未
离开。
　　关于本书的结构，我是先从业务定位说起的，值得律师去努力或钻研的业务并不少，无所谓哪方
面的业务好或坏。
每个律师都需要有一项合适自己的业务，来让自己生存得更好，甚或安身立命。
所以业务的定位何其重要，一如我们选择自己的人生道路一样，迈开了步伐，最好不要再回头，更不
要后悔。
当然，我也谈到了非讼业务存在的领域，以及如何获得这些非讼业务的方法，包括这些业务的技能修
炼。
我其实知道，同样的业务，不同的律师有不同的方法、技巧与途径去获得。
但我还是不厌其烦地在书里对我自己一些获取业务的方法与技巧进行了阐述与分享，因为我知道，这
不但让我在这样的综合总结中获得成长与进步，还让我学会了换位思考和得以感恩生活给我的这种厚
重馈赠。
至于一些具体非讼业务的操作技巧与文书制作、案例评析与风险规避，我在有限的经验里战战兢兢地
思考，生怕自己的错误与遗漏给读者带去误导甚或伤害。
不过，我确信，这种思考哪怕有所遗漏或偏差，也会让你获益，因为你会从我的思考里发现错误，重
新整合，不断探索，多方完善，升华自己。
　　关于本书的内容，我是说得激情飞扬，真实自然的。
掐指算来，从事律师这个职业也有七年有余了，无法忘记那些为一日三餐而发愁的日子；无法忘记获
取业务的艰辛；无法忘记客户的信任与拒绝；也无法忘记给客户创造的价值甚或带去的损失。
一路走来，我和你一样，经历如此相似而又各有千秋，过程如此寂寞而又精彩纷呈。
因此我力争将我执业过程中的感悟与经验，在本书中说得干脆果断、简洁有力、肯定明确，甚至说得
风趣幽默。
因为，我们始终在一起。
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　　我试图，为我们容易获得，离我们生活很近且容易操作的非讼业务，提供一种全新的思维进路，
展示全新的非讼业务思考模式、思考过程、产品设计、市场发掘、方案策划、团队执行、后续辅导等
系列操作套路。
它不一定完全适合你，但一定能够给你带去启迪与灵感，不管你信不信，反正我是信了。
　　我最后特别想分享的是，在律师职业这条道路上，愿我们都能做一个努力的人，努力地对不断变
化和更新的专业知识进行研究与学习；愿我们都能做一个负责的人，对客户的委托都能一以贯之，善
始善终；愿我们都能做一个感恩的人，感谢那些给我们希望与失望，给我们帮助与成长的人们；愿我
们都能做一个快乐的人，快乐地工作，快乐地生活，无论贫穷与富贵，我们都能坚守律师的执业底线
与原则。
　　在这条路上，我们始终在一起。
　　是为序。
　　阮子文　　2012年7月23日夜　　中国·南宁
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内容概要

　　说到律师非讼业务，我们容易产生两种相对极端的思维模式：或者给企业当法律顾问，草拟部分
商务合同，陪顾问公司总裁参加一些商务应酬；或者参与国际重组、海外并购、融资上市。
这种定位和思维模式在一定程度上反映了律师非讼业务的畸形发展：或者做得很肤浅、很初级；或者
做得很深刻、很高端。

　　对于大多数律师来说，如何在这两个业务极端之间发掘中间业务，并将其做精、做细才是问题的
关键，也是能够做并且做得好的。
只是，这种长袖善舞的逻辑思维和业务操作模式需要理论的支撑，需要实践的历练。
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编辑推荐

《新律师:律师非讼业务的思维与技能》编辑推荐：律师业务的第三种可能！
全面展示非讼业务产品设计、市场发掘、方案策划、团队执行等系列操作实践。
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