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内容概要

　　《21世纪高职高专财经类能力本位型规划教材·市场营销专业教学改革教材：营销渠道开发与管
理》以家电业为背景，紧跟营销渠道发展的最新动态，参考大量营销实例，并结合最新的《营销师国
家职业资格标准》文件，系统地阐述了营销渠道开发与管理的主要内容，包括岗前预备、设计和开发
营销渠道、管理营销渠道以及拓展营销渠道4个项目共11个任务。

　　《21世纪高职高专财经类能力本位型规划教材·市场营销专业教学改革教材：营销渠道开发与管
理》采用全新体例编写。
除附有大量营销案例外，还增加了任务描述、任务分析、任务目标、学习目标、小贴士、小案例等模
块。
此外，每个任务还附有名词解释、选择题、判断题、简答题、案例分析及实训操作等多种题型供读者
练习。
通过对《21世纪高职高专财经类能力本位型规划教材·市场营销专业教学改革教材：营销渠道开发与
管理》的学习，读者可以掌握营销渠道设计、开发和管理的基本理论和操作技能，基本具备自行设计
、开发和管理营销渠道的能力。

　　本书可作为高职高专市场营销专业、物流管理专业和其他经济管理类专业的课程教材，也可作为
市场营销从业人员的自学与培训用书。
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