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内容概要

　　历经两年多的研究，经过全体编写人员的全力以赴，《现代推销技术》核心培训教材得以顺利完
成。
作为教育部、财政部“中等职业学校市场营销专业师资培养培训方案、课程和教材开发研究”项目的
成果之一，《现代推销技术》属于培训教材，其目的在于提升中职市场营销专业教师的素质与能力。
有鉴于此，课题组在阐述形式上尽量简化理论知识，从推销工作过程出发，改革课程内容，增强实践
性。
在写作思路上整体按照营销工作过程，以模块形式出现，模块下设任务，力图在结构上充分体现“营
销工作流程化”的培训结构模式，按照营销工作岗位过程设计总体结构，在每一任务中，根据营销人
员典型的工作过程设计培训项目及具体培训内容。
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