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内容概要

　　本书内容的组织和编写思路是：通过对企业市场营销策划中的主要工作任务进行梳理，依据其功
能和性质归纳出不同的类别，并转化成市场调研、市场开发和定位策划、4P营销策划等几个教学模块
，每个模块之下又结合具体的情境或过程划分为若干项任务，每个任务根据实际的工作过程再细分成
若干个活动，形成模块一任务活动三个层级，保证结构完整、层次清晰、内容丰富。
此外，本教材还在开篇和结尾部分设置了巾场营销策划概述和项门综合练习，前者使受训教师对营销
策划有总体认识和把握，后者是对教材知以和技能的综合运用和检验，充分体现“理实一体”的理念
。
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