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前言

　　本书的基础是一本关于契约理论、企业理论和制度经济学的一种基本分析框架——不完全契约理
论——的博士论文。
我们主要讨论这样一个充满争议的问题：如果契约是不完全的，当事人的专用性人力资本投资水平是
否有效率？
经典的交易费用经济学和产权理论（如GHM模型）的回答是否定的，因此难以解释现实中为什么会
存在大量的有效投资现象。
作者的回答则是肯定的。
如果把“契约不完全导致投资无效率”这一经典命题分解为“契约不完全导致敲竹杠”和“敲竹杠导
致投资无效率”两部分，那么本书的基本观点是：契约不完全通常会导致敲竹杠，但是由于声誉的作
用，在一定的条件下敲竹杠并不妨碍投资效率。
背后的基本逻辑是：如果当事人的生产能力是不确定的，只要未来的收益足够大，或者合作破裂的损
失足够大，那么当事人为了向市场显示有利的信号，有可能在博弈过程中作出社会最优的专用性人力
资本投资。
　　本书主要模型的假设如下。
假设甲乙双方签订一个不完全契约，甲方在规定日期向乙方提供货物。
签约后，甲方单方面需要为货物的生产投入专用性人力资本，因此他面临乙方的敲竹杠风险，即甲方
的专用性人力资本投资所带来的收益有一部分会被乙方分享。
这一关系持续两期。
甲方的实际能力是私人信息，他可能是高能者，也可能是低能者。
为了甄别甲方的实际能力或类型，乙方根据如下规则判断：在第一期，乙方根据平均概率来推断甲方
的生产能力，这一推断影响了甲方的谈判力，并顺次影响了其分享合作剩余的份额。
在第二期，如果甲方在第一期作出了社会最优的专用性人力资本投资，那么乙方就会提高对甲方生产
能力的判断概率，即认为甲方属于高能者的概率更高了，这一推断提高了甲方在第二期的谈判力以及
相应的剩余份额；反之，如果甲方在第一期作出了个人最优的投资，那么乙方就认定甲方是低能者，
从而不再跟甲方合作，甲方以某一概率面临失业。
由于第二期是博弈的终点，不同类型的甲方都只会作出个人最优的投资。
　　本书的基本结论是，尽管不同类型的甲方在第一期作出社会最优的投资不是个人最优的，但是只
要第二期的收益足够大，或者合作破裂的损失足够大，甲方就有可能在第一期作出社会最优的投资—
—尽管面临乙方的敲竹杠，而在第二期作出个人最优的投资。
甲方的做法在满足激励相容约束条件的同时，对乙方也是有利的。
如果不论作为高能者还是低能者的代理人都作出社会最优的投资，那么在这样一个混同均衡中声誉发
挥了中性的效应；如果只有高能者能够承受作出社会最优投资的代价从而留在市场上，那么在这样一
个分离均衡中声誉发挥了好的效应；如果无论高能者还是低能者都不能够承受作出社会最优投资的代
价从而退出市场，那么在这样一种均衡中声誉发挥了坏的效应。
我们还解释了人力资本过度投资的原因。
在进一步比较所有产权结构之后，我们发现在静态环境下最佳的产权结构在动态环境下也是最佳的；
声誉与产权是两种相互补充的激励工具。
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内容概要

不完全契约理论已经成为当今企业理论、制度经济学、组织理论乃至公司金融等领域的主要分析工具
。
本书详尽地介绍了这一理论的起源、发展和前景及其在企业理论和制度经济学或政治经济学中的应用
。
通过引入信息不对称，作者将不完全契约理论由静态模型拓展到动态模型，并且在方法上将完全契约
理论和不完全契约理论相结合，修正了经典的“契约不完全导致投资无效率”的定论，并且尝试提出
了一个新的理论基础。
本书适合对微观经济学、契约与组织理论感兴趣的研究生和学者。
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作者简介

聂辉华，中国人民大学经济学院教师。
1978年10月出生于江西省抚州市崇仁县。
2001年毕业于中国人民大学商学院，获经济学学士学位；2003年提前一年毕业于中国社会科学院研究
生院，获经济学硕士学位：2006年毕业于中国人民大学经济学院，获经济学博士学位。
在《经济研究》、《管理世界》、《经济学（季刊）》和《世界经济》等国内一流学术期刊上发表十
几篇论文，同时在《读者》、《经济学家茶座》和《环球》等畅销刊物上发表了许多经济散文和经济
评论，并担任《经济研究》、《经济学（季刊）》等期刊的匿名审稿专家。
曾获得2008年“全国百篇优秀博士学位论文”奖。
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章节摘录

　　第1章 导论　　第一节 契约不完全导致投资无效率？
　　1.契约的世界　　早在700万年前，当人类从黑猩猩种群中分化出来，开始构木为巢、钻木取火时
，就生活在合同的世界里了。
因为要生存，人与人之间就必须协调，就必须就一些事情达成共识，经济关系才也有可能在这种环境
下得以发展起来。
从某种程度上讲，所有的经济关系都可以看作是一种合同关系，甚至所有的人与人之间的关系也都可
以看作是一种合同关系。
　　根据《新华词典》的解释，“合同”是指双方（或数方）当事人依法订立的有关权利义务的协议
。
经济学通常将“合同”（contract）正式地称为“契约”，因为合同更像是一个狭义的法律术语。
然而，契约的范围远比合同要广，因为前者还包括了很多不合乎法律规定的协议。
简单地说，契约在宏观上可以表现为政治、产权和法律等正式制度以及风俗、习惯和文化等非正式制
度，在微观上可以表现为个体与组织以及个体之间的任何约定。
我们可以根据不同维度将契约分为正式的和非正式的、显性的和隐性的、长期的和短期的、自我实施
的和第三方实施的、完全的（complete/comprehensive）和不完全的（incomplete）等类型。
　　就本书讨论的主题而言，我们主要关注完全契约和不完全契约。
所谓完全契约，就是契约在经济关系实质性地发生之前就毫无遗漏地规定了当事人在未来所有可能承
担的权利和义务，并且存在一个公正的第三方可以无成本地保证契约执行，因此完全理性的当事人只
要按部就班地根据事前的约定行事就是最好的。
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编辑推荐

　　获2008年全国百篇优秀博士论文奖。
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