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前言

酒桌，已不再是喝个小酒吃顿便饭的事儿了，它能关系到一个国家的国运。
你还别不信，历史上的“十大酒局”咱暂且不提，我来说一个年代近点的清朝故事给你听听。
    1900年岁末，这慈禧老佛爷对光绪帝是越来越看不上眼了，一门心思想把他给废了，重新换一个新
的皇帝，连“候补”都找好了，端郡王载漪那十五岁的儿子——溥仪。
    老佛爷虽然算盘打得不错，可心里还是有点儿忐忑，想知道那些个外国公使对这件事情的看法。
思来想去，还是把这事儿交给老臣李鸿章合适。
这李鸿章也没客气，张嘴就要官，老佛爷，我有一办法，您任命我为两广总督吧，洋人们必来我这儿
祝贺，我在酒桌上就能把这事给您办成喽。
    要说这老李真是老谋深算，用一桌酒席，就把自个儿抬高了。
也为晚清的国运，埋下了伏笔。
    这老佛爷一听，顿时眉开眼笑，赶紧下旨启用李鸿章。
    果不其然，这各国公使一听李鸿章高升了，纷纷前往李府祝贺。
酒酣耳热之际，老李就把把老佛爷的意思透露出来，结果除了俄国公使，其余各国坚决反对。
    老李把结果向老佛爷汇报。
老佛爷心里很不爽，切！
这是俺的家事，跟你们洋人有啥关系？
哼！
咱们骑驴看唱本，走着瞧。
    老佛爷按原定日期发布《立储书》。
载漪心里乐开了花，很快就要给皇帝当爹了，哪能不庆祝一番？
于是在家里大摆筵席，招待各路客人。
还事先派人“委婉”地“邀请”了各国公使。
遗憾的是，洋人们一个没来。
这不来，就是不承认这事儿呗。
洋人们绝没有想到，对于大清家事的不支持，居然成就了大清家里的首号反帝爱国英雄——“自是载
漪之痛恨外人，几于不共戴天之势”。
    这场酒席不仅改变了晚清的国运，同时也改变了载漪的个人命运。
    载漪从此成为义和团的“铁杆儿粉丝”，还伪造了一个所谓的“洋人照会”刺激老佛爷，搞得老佛
爷很不高兴。
话说这洋人呢，似乎更不高兴。
这才有了后来的八国联军攻入北京，才有了火烧圆明园以及种种不平等条约的签订。
载漪也随之失势。
    对载漪而言，这恨的种子，就种下了。
后来的事，都是这粒种子的发芽和生长。
酒桌上的事，岂能小看？
    就这样，几桌酒席，改变了几个人的命运，改变了一个国家的国运，你说，这酒桌上的事儿，你是
不是得好好重视起来？
这酒桌上的潜规则，你是不是更得好好研究研究？
    现如今，在咱们中国什么事儿都要讲个“潜规则”，甭管你是官场、商场、职场还是娱乐圈人士。
这“人”字，一撇一捺相互支撑，这才为“人”。
而维系固定这个支撑关系，就要交际，就得沟通。
酒桌，便成了交际沟通的最佳平台。
    可以这么说，自打你来到这世上，便与酒桌发生了密不可分的关系。
生子、满月、考大学、散伙饭、谢师宴、托人办事儿、升迁、乔迁、出嫁娶亲、寿辰⋯⋯酒席，将伴
随着你的一生。
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酒桌，就是中国。
要想在人脉关系中如鱼得水，就得深知酒桌文化。
酒桌文化的精髓，便是这“酒桌潜规则”了。
    本书内容分上、下两篇，上篇主要讲酒桌上的知识，包括置办酒桌、请客学问、酒桌人脉、酒桌礼
仪、酒桌口才等一些实用的酒桌学问；下篇主要对发展酒桌上的圈子、维护酒桌上的人脉、酒桌之外
各种渠道或新媒体的运用等进行阐述。
我们不仅要在酒桌上喝出人脉、喝出关系，更要在酒桌之外发现圈子、发展人脉。
这样，才能喝出价值、喝出未来！
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内容概要

　　《一本书讲透酒桌上的潜规则》内容分上、下两篇，上篇主要讲酒桌上的知识，包括置办酒桌、
请客学问、酒桌人脉、酒桌礼仪、酒桌口才等一些实用的酒桌学问；下篇主要对发展酒桌上的圈子、
维护酒桌上的人脉、酒桌之外各种渠道或新媒体的运用等进行阐述。
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⋯ 第十二章 酒桌之外，关联时代
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章节摘录

版权页：   “Never Eat Alone”（别独自用餐）是美国人法拉奇的一个发现：他从自己是一个来自贫穷
家庭孩子的亲身经历，悟出人际交往和人脉对成功的重要性。
这让他在寻求和接受别人帮助的同时，也热情地帮助需要帮助的人，以此形成了一个良好的社交圈，
成为成功的职业经理人。
 除了才华和天赋，任何成功还源于人们在世界中丰富的情感联系。
本书告诉读者：如何根据自己的个性和特点，建立自己的圈子，提升自己的社交圈，实现自己的职业
发展；就许多问题给出了具体的、可操作的建议，比如一次会议一次聚餐就是建立双方关系的契机，
不独自用餐就自然而然成为一种人生信条了。
 中国人一直将“吃饭”和“交际”紧密地结合在一起。
香港“大食客”蔡澜先生，在《吃的讲义》里说：“吃的文化，是交朋友最好的武器。
”你和宁波人谈起鳝糊、黄泥螺、臭冬瓜，他们会大为兴奋。
你和香港人讲到云吞面，他们一定知道哪一档最好吃。
生活中的吃喝应酬，是一门人情练达的学问。
 一位朋友生日，大家都去庆贺，你生日的时候却无人问津？
这就说明你的应酬还不到位，你的人际关系还有欠缺。
要扭转这种局面，不妨积极主动一些，在参与应酬中学习应酬。
 不独自用餐，吃喝应酬是一门社交艺术，只有善用心思的人，不独自用餐，才能达到联络感情的目的
。
 比如你新领到一笔奖金，又恰逢生日，你可采取积极的策略，向你所在部门的同事说：“今天是我的
生日，想请大家吃顿晚饭。
”在这种情形下，与同事们一起庆祝，一定会给他们留下一个比较好的印象。
 重视应酬，不独自用餐，一定要人乡随俗。
如果你所在的公司中升职者有宴请同事的习惯，你一定不要逃避。
相反，如果人家都没有请过，而你却独开先例，会让同事们认为你太招摇。
所以，要按约定俗成来办。
 重视吃喝应酬，还有接受别人邀请时去与不去的问题。
收到了邀请，不答应是不妥的，可是答应以后，一定要三思而后行。
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媒体关注与评论

孔子说，一个人如果连短信也没有，那还怎么混呢？
短信换成饭局，同样成立。
一个人如果连饭局也没有，相当于没混过。
    ——于丹    世界上还有哪个地方会像中国这样，街边任何一家药房都有一排防止醉酒和解酒的药呢
？
女同事们这么能喝，酒量是怎样来的呢？
后来她们给我示范了一个只适用于女性的诈术：每饮一口，便拿起毛巾假装抹嘴，趁机把酒吐在毛巾
上。
酒是中国白酒，毛巾是白色湿毛巾，整个过程神不知鬼不觉，人家只觉你是女子作态斯文。
    ——梁文道    中日两国文化不一样，但中国人和日本人都爱面子，人迹关系复杂，如果要在中国谋
生，酒桌上不喝真不行。
    ——加藤嘉一    姜文导演对剧本要求很严格，半年来经过九位编剧反复修改才最后定稿。
最终版的剧本，发哥的角色几乎可以说是为他量身定做，导演和发哥都很满意，电影的方案有不下十
个，定下来的方案是导演和发哥在酒桌上即兴聊出来的。
    ——《让子弹飞》制片人马珂
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编辑推荐

《一本书讲透酒桌上的潜规则》作者张杰楠因工作原因，交际应酬频繁，在长期与人打交道的过程中
，对人脉关系学和社会交际形成了自己的独特见解，尤其对酒桌文化研究颇深，自成一家。
是3亿中国酒民最实用的应酬关系学，阅读《一本书讲透酒桌上的潜规则》，读懂酒桌文化，能让你
看懂人品，拉近关系，搞好人脉，积攒人情，官场得势，商场得利。
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