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前言

小资本做大买卖并不是非常容易的事情，但只要能够有新点子并且善于捕捉好的机会，小生意就会慢
慢做大并且发展为辉煌的事业。
小资本需要投资于回收成本快并且能够让百姓容易接受的项目上，让消费者看见你的产品后就有跃跃
欲试的购买激情。
商家要用真心为消费者奉献自己的劳动成果，要精心雕琢自己的产品并不断有新的突破。
商家想将小生意做大，在最开始的时候就不能将眼光仅仅盯在钱上，只要能够为消费者提供满意的产
品就不怕消费者不买账。
当消费者接受了自己的产品时，这个产品就成功了。
如果商家的思考前提是快速赚钱，则商家就会具有蒙骗消费者的投机心理：或者通过偷工减料降低产
品的含金量，或者通过替代原材料等方式以次充好。
这样做虽然可能在短时间内得到一些收益，但这种做法无异于饮鸩止渴。
所以聪明的商家不会采用如上的小聪明做法而图谋一时之利，而是不断分析消费者需求并努力完善产
品，让消费者成为自己产品的忠实顾客。
不断创新是产品赢得消费者并得以长寿的根本。
    本书中提供的所有事例都是经营者从小资本开始逐渐将生意做大，商家依靠自己的聪明才智将小产
品做成了大品牌，商家在此间的经营妙招是值得徘徊在创业边缘的广大创业者思考的。
    所有这些事例的成功都离不开“创新”二字，创业者很好地将新点子与小资本融合在了一起，其间
创业者并没有好高骛远，而是从自己的实际情况开始。
这种成功的思路为广大创业者提供了宝贵的借鉴，每个创业者都可以精心观察自己的身边，说不定就
有一些可以开发的好项目等着你去做呢！
创业者于是会发现，不是没有事做而是有做不完的事。
    创新是什么？
通俗讲创新就是商家挖空心思牵着消费者的鼻子走，让消费者对其产品欲罢不能。
产品为了在市场上产生较强的竞争力，不仅需要在产品本身的含金量上做文章，而且需要进行营销创
新，“酒香也怕巷子深”。
一般认为创新需要考虑以下几个方面：紧紧围绕产品做文章；看清楚哪些人需要自己的产品；持续不
断地做下去；不能盲目效仿别人。
    本书中所提及的五趾袜子、掉渣烧饼、草袋饭、棒棒鸡、保健火锅、彩色面条、滋补汤、懒人鞋贴
、手绘服饰、爱情密码等诸多精彩事例在创业的征程上都是匠心独运的，不用说别的，单就说这些奇
妙的产品名称就足够吸引消费者的。
创业者的这些创新点子有的是经过苦思冥想后得到的，有的完全是来自生活中的点滴体会，一个不经
意间的偶遇往往就会成就一个人的创业梦想。
将亲朋好友对自己的一句赞扬话进行认真对待，并逐渐将其发展为自己的事业，这样的创业精神不是
任何一个经营者都具有的。
这样的创业就会将兴趣与事业紧密地结合在一起。
由此可以想到，创新产品需要产品的经营者更多地去感悟生活，从生活实践中找到创新的灵感。
在普通中发现特殊，从偶然中思考必然，从点滴中推及整体，从单一中创造多元。
创新就是经营者不断改变自己的过程，需要经营者从商战的“缝隙”中不断发现商机，并且在不断分
析消费者的过程中主动创造更多的“缝隙”进而演绎成自己经营的主题。
产品为消费者着想，消费者就会对该产品“买账”。
产品的创新要能够让消费者体会到商家为消费者奉献上的是一颗“热腾腾的心”。
商家赚钱的过程就是用自己的产品与消费者进行心灵沟通的过程。
    本书的目的就在于介绍诸多产品在成功路上的灵感，以便能够为即将走上创业道路的读者提供一些
发财的思路。
本书的着眼点主要放在“吃、喝、玩、穿、用”五个方面。
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这几个方面的特点在于行业很容易进入，投资基础并不是十分雄厚的创业者应该主要选择这样的投资
方向。
读者可以透过本书中涉及的任何一个事例体会到经营者的灵动思想，这对于激发创业的灵感是非常有
意义的，相信读了本书之后读者会受到很大的启发。
创业者不一定需要复制这些已经成功的创业轨迹，只要结合自己身边的具体情况发掘创业思路并且能
够将其做大，自己的创业就走出了成功的第一步。
为了适合绝大多数读者的口味，本书行文力求通俗。
在内容编排上首先是介绍财富案例，然后对案例成功的经验进行剖析，最后是比较简要地总结案例得
以成功的主要窍门。
相信读者在读了这些成功事例之后就会感觉到创业原来并不是非常深奥的事情而萌生创业的冲动。
成功的创业者原来与自己一样平淡无奇，这些人能够成功自己也一定能够成功，因此该书也是让创业
者结合自己的情况快速走向成功的法宝。
    本书不仅为创业者提供参考，而且是教师讲授《消费者行为学》以及《市场营销学》等课程的辅导
材料。
这个专业的学生在走出校园后应该较其他专业的学生具备的创业能力更强。
本书在一定程度上可以让教、学、创业融为一体。
因此该书也是大学师生枕边案头的必备读物。
    创业吧！
祝您成功！
    孟祥林    2011年9月于华北电力大学
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内容概要

孟祥林编著的《小资本赢大财富(成功创业30例)》的目的在于通过介绍
30个成功创业事例，为即将走上创业道路的读者提供一些创业的思路。
《小资本赢大财富(成功创业30例)》的着眼点放在“吃、喝、玩、穿、用”五个方面。
这五个方面的特点在于行业容易进入，投资风险较小，适宜小资本创业。
读者可以通过本书中介绍的事例体会到创业者的灵动思想，对于激发创业的灵感是非常有意义的，相
信读了本书之后读者会受到很大的启发。
创业者不一定要复制这些已经成功的创业轨迹，只要结合自己的具体情况发掘创业思路，并付诸实践
，自己的创业就走出了成功的第一步。
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章节摘录

第一部分    民以食为天，在吃的方面做文章就能够找到发财致富的新路子。
中国人在吃方面很会花费心思，食物做工不厌其精，就主食而言虽然只是简单的米和面，但摆在餐桌
上的食品却是花样翻新，加上不同地方的传统文化的差异，使得食品的种类更加丰富。
就菜品而言更是五花八门，煎炒烹炸炖煨等手法更是别出心裁，讲求色香味形养俱全。
随着人们生活水平的提高，人们已经度过了温饱阶段，人们在饮食方面不但更加追求营养、安全和健
康，而且希望从常规中走出，回归自然。
在这种消费趋势下，商家所考虑到的不仅是传统理念下的求大、求全，而且是现代意义上的求精、求
专。
在就餐环境上要别出心裁，在菜品的选择上也要别出心裁。
商家的眼睛开始注意从民间挖掘新菜品，于是很多家常菜、私家菜堂而皇之地成了饭店的招牌菜。
吃的创新不仅要在新菜品上做文章，而且要在突破传统做法上激发消费者的购买欲望。
商家在食品层面花费心思的目的在于让消费者在进食时有更高的兴致，所以食品的特色就非常重要。
如果能够在食品层面创造出独一无二就再好不过了。
为此食品就必须强化其区域特色，打造具有本土色彩的食品系列，让消费者感受到只能在当地消费才
能够享受到这样的关食的感觉，在消费者消费一次后就为之留下挥之不去的印象。
人们每天都要吃饭，所以在吃饭问题上做文章就显得非常重要，花样翻新的美食做法自然就成为经营
者竞争的焦点。
在此过程中，美食的种类就会越来越丰富，消费者的选择权就会越来越大，行业内的竟争因而也就会
越来越白热化。
在食品创新与消费者选择的反复博弈之间推动了餐饮行业的大发展，经营者在这种环境中就会越发发
挥个人的创造热情搜寻市场中的空白，从而为自己发现更多的利润空间。
    药膳麻辣香锅    小蒋的家乡在山区，尽管生活条件非常艰苦，但逢年过节的时候人们会将野兔肉以
及一些从山里采集的野菜、中草药等放在一起炖，在做饭的时候人们从很远的地方就能够闻到扑鼻的
香气。
这种山里人独家制作的菜肴让在外闯荡了多年的小蒋很难忘记，吃过了很多美味都不能让其忘记自己
家乡炒制的这个大锅菜。
为了谋生走南闯北，小蒋发现凡是有特色菜品的饭店生意都非常火暴。
如果以家乡的这道菜作为招牌菜开饭店，凭借独特的制作过程和独有的美味肯定能够火暴起来，于是
小蒋有了依靠家乡菜创业的想法。
在结合四川火锅和干锅制作方法的基础上，再结合药膳师和营养师的经验，小蒋终于发明了独门的烹
调技术并开发出独居特色的“麻辣香锅”。
“麻辣香锅”集麻、辣、鲜、香于一体，具有开胃健体、排湿除热、滋补调和等功效，很好地将饮食
与食补结合在一起，成功地打造了自己的特色火锅店。
“麻辣香锅”成功了。
    致富妙招    小蒋在传统家乡菜的基础上，结合比较成熟的烹调技艺，将生活中的“大锅菜”变成了
饭店里顾客餐桌上的“特色菜”，并且经过巧妙“雕琢”成就了自己的创业梦想。
    第一，本于家乡菜。
“十里不同风，百里不同俗”。
不同区域的居民的饮食习惯以及生活方式等都有较大的差异。
这种生活方式对于本地居民而言已经习以为常，但对于外地人而言就是新鲜事。
从家乡的特色人手寻找创业的机会，小蒋就是一个典型例子。
在经济条件比较艰苦的条件下人们吃那样的“大锅菜”是没有办法的事情，但做法确实与众不同。
小蒋觉得，家乡菜就是特色菜。
小蒋在外面闯荡多年也吃过不少美食，但家乡的“大锅菜”给自己留下的印象是最深刻的。
最重要的是“大锅菜”的做法以及其独特的清香味道实在是其他地方没有的，如果对其进行商业化必
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将是一个很好的商机。
    第二，精心调配方。
小蒋觉得，传统的家乡菜实际上就是“大锅炖”，就这样原始地推向市场是不能得到消费者认可的，
所以必须将这个家乡菜进行精心“雕琢”才可以有广阔的市场。
为了在传统做菜基础上增加卖点，小蒋对这个家乡菜进行了再度创造，精心配制了锅底调料。
对“麻辣香锅”进行荤素、淡辣搭配，采用大江南北食材，色香味俱全，使之适应不同口味的食客。
不仅适合家庭聚餐而且适合情侣、朋友聚餐，人们在享受火锅的过程中体验不一样的感受。
“麻辣香锅”特别突出了营养、保健主题，这样的饮食主题不仅能够打动中老年消费者而且让很多年
轻消费者也非常喜欢。
“麻辣香锅”吸取了火锅和干锅的制作精华，尤其是经过独家工艺精制而成的各种配料，让消费者感
到小蒋具有独家秘方的神秘感，这种诱惑力让消费者能够在这里反复消费。
P1-4
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