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内容概要

本书是一部融合销售技巧和市场策略的商战小说。
主人公方锋是个具有敏锐市场眼光并敢于接受挑战的执行型营销天才，在一份期待已久且令人羡慕的
工作机会面前，毅然作出了放弃的决定，最终选择了另一家即将倒闭的IT软件公司，担任营销总监。
就在刚刚让公司摆脱生存困境，即将让公司走向快速发展且已获得风险投资公司投资承诺的关键时刻
，一场始料未及的商业暗战同时展开⋯⋯
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作者简介

林健锋，拥有15年丰富的销售实战经验，分别在民企、国企、港资和外企四种不同类型的公司任职，
体验了求生存型、谋发展型和卓越级（世界500强）公司各种不同的职场环境，吸取不同企业文化下的
各种顶尖销售技能和成功营销管理精华，锻造了独特的销售方法和营销管理新视野。
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章节摘录

　　这个被温总笃定会是救命药方的营销计划，大致是这样的：　　方锋首先提出要解决现金流紧迫
的问题！
方锋从温总的《商业计划书》中已经了解到目前托普资源公司的现金流情况，也从其财务报表看到了
公司仍有近50万的应收款，所以他的第一步计划是“求生存”。
　　会提出问题的人很多，但能提出问题并同时提出解决方法的人却不多！
　　但方锋已把如何解决问题的具体方法一一罗列出来了！
　　能同时提出解决方法的人，往往就是能倍受老板们器重的原因之一。
　　方锋罗列出来的解决方法是：第一，立即着手追回部分应收款；第二，重点突破几个希望较大的
目标客户；第三，联盟南海市资源战略局，实行“以点带面”，辐射扩展。
　　紧接着是“谋发展”策略，方锋提出的具体操作，一个是发挥公司在开发国有资源性资产管理系
统软件上先行一步的优势，争取和广东省资源战略厅合作，拿下即将启动的“广东省国有资源性资产
信息管理系统I期”软件的试点项目。
再争取以“行政推广”的方式，让全省所有的国有资源性资产管理部门统一采用该软件。
与此同时，凭该合同或“行政推广”的一纸批文，获取风险投资公司的投资。
二是免除省外公司加盟省级总代理的软件预付款条件，与具有政府关系背景的公司签订软件代理协议
，拓展省外市场。
第三便是在国家资源战略部的国有资源性资产管理处正式成立后，在北京设立政府公关部，最终拿下
全国的国有资源性资产管理系统软件项目！
　　最后，才开始走“图扩张”之道，也就是类似托普资源软件公司之前所走的渠道销售之路。
　　其实，方锋心里还有个更远大的计划和目标，不过最终没有向温总提出来。
那是一般会被称之为“疯子”的想法，他想过一段时间后，再向温总提出。
　　方锋从托普资源公司出来后，并没有立即给神州计算机软件集团的王小姐拨打电话，而是把车开
到了附近的“starbucks”咖啡厅。
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