
第一图书网, tushu007.com
<<你也能成为谈判高手>>

图书基本信息

书名：<<你也能成为谈判高手>>

13位ISBN编号：9787213029974

10位ISBN编号：7213029975

出版时间：2005-3

出版时间：浙江人民出版社

作者：(美)彼得·斯塔克等著、彭树林译

页数：223

字数：152000

译者：彭树林

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<你也能成为谈判高手>>

内容概要

本书旨在提供必需的技巧和工具，使你成为一名出色的谈判人员，能够与对手建立长期而牢固的双赢
关系。
贯穿于本书各种方法背后的理念是：作为一名谈判人员，人有义务帮助对手以赢家的姿态结束谈判。
为什么呢？
因为几乎没有什么谈判是一次性的事情。
你购买或出售的任意一件商品或任意一项服务，即使只是一辆桥车或一座房子，都可以为你创造机会
，建立一种让你终身受益并增强你的谈判能力的关系。
这样想想吧：如果你是卖方，每一次产生双赢结果的谈判都会给你创造机会，使你一生都可以买方及
买方介绍的客户进行合作。
在购买产品或服务时，绝大多数获得满意结果的顾客会继续和曾与他们创造出双赢结果的人保持联系
，因为这些联系是建立在牢固的互信基础之上的。
    尽管出色的谈判家在谈判中据理力争，他们中的绝大多数却都会给人留下公正和值得信赖的印象。
如果你具备这些品质，一次谈判后别人就会愿意再次与你谈判。
本书将为你提供成双赢谈判家的技巧和工具，使你能够建立长期且有效的合作关系，并使建立关系的
双方都成为谈判中的赢家。
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作者简介

彼得·斯塔克 Peter Barron Stark & Associates有限公司董事长，主要业务是对收购专家、销售专家以及
其他企业领导进行谈判技巧的培训。
一年中有一百天以上在世界各地进行讲学，已在成千上万的学员接受了他的培训。
兼有国际司仪协会颁发的“优秀演说家”和全美演说家协会的CSP
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