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前言

不要相信成功者讲的话    我在这里不是说所有的成功者都是骗人的，但，当你向成功者虚心讨教时，
一般都只会得到一些八岁到八十八岁，由乞丐到李嘉诚都会讲的答案。
通常他只是告诉你一些他自以为是或自欺欺人的答案，其实他们是无心要害你的，只不过他们没办法
很清醒的反观自我，分析出自己最关键的成功要诀。
    隔岸观火永远比彼岸观火更能看到全貌，看别人的缺点是容易过看自己的，分析别人的成功是容易
过分析自己的⋯⋯    天生的TOP SALES    南先生是顶级的销售员，手段高明，大学毕业后，即在某家
大型的家用电器连锁店作销售员。
他没有上过任何的销售课程，更加不会去上什么激励课程。
可是很奇怪，他第一天上班，虽然没有任何的经验，却是生意最好的一位，表现得比销售老将更加标
青。
    同事们认为他是一位福星，十位走进店内的客户，几乎全都会跟他交易。
有那一天他没来上班，生意量就大为逊色。
一个月后，他成为公司的神话，他的业绩比全体的销售员高出两倍。
    数年之后，南先生开始创业，这是他人生的第二份事业。
他与朋友合资经营二手车行，股东在销售二手车上有丰富的经验。
营业初期，资本不大，只有区区二十辆车。
第二个月，奇迹发生了，单单是南先生所经手出售的汽车就占了十六辆！
    虽然南先生只有一个月经验，但是功夫了得，想要卖车的人，一定被他说服，并且杀得片甲不留；
想买车的人，很少异议，往往都是由他成交。
他的股东，形容他是乔.吉拉德（JOE GIRARD）第二。
    当有人问他的成功秘诀，他说：“热诚、热诚、热诚。
”第一个热诚是对产品的热诚；第二个是要对事业的热诚；第三个是要对客户的热诚。
    南先生教育员工，也是对他们说：对产品的热诚，对事业的热诚，对客户的热诚，可是，偏偏只有
他做得到，连他的股东都无法做到，当员工问：“甚么是热诚？
”    “热诚就是要爱⋯⋯。
”    “我也是很爱他们，很爱我的事业啊⋯⋯”    “你要发自内心去爱。
”    其实员工们常常听到他在背后骂麻烦的客户，他根本不是发自内心去爱⋯⋯。
    有爱，有热诚就可以成功吗？
那么，你很爱某位美女，对她充满热诚，但是，她不爱你，她有男朋友，你可以成功追求到她吗？
如果是这么简单，世上就没有失恋、苦恋、暗恋、单恋这回事！
    富不过三代    黄先生是生意人，也是发明家，他有创意、具胆色，二十多年前是大型训练狗场的名
人。
后来，眼光独到，开了许多大型的桌球中心。
赚大钱后，即收手不干，风潮过后，他已将桌球中心卖得清光，大赚特赚。
黄先生做生意，最厉害的手段是：任何新的风潮，他都能够做到香港人所说的：“先饮头啖汤”，大
赚一笔后，即刻见好就收，迅速离场。
    他凭着“先饮头啖汤”所赚取的金钱，足以成为千万以上的富豪。
富甲一方后，又发明一种车用神奇油，风行一时。
    他教给孩子的独门秘方就是：果断！
    问题是，孩子问父亲：“什么是果断？
”父亲无法教得明明白白，只懂得不断强调果断的重要性。
最后，孩子因为由果断变成匹夫之勇。
失败之后，问父亲：“做生意果断比较好呢？
还是三思而后行比较好？
”黄先生用广东话说：“你唔系果断，你系叫做——无脑！
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”孩子用广东话回敬：“乜都你讲晒⋯⋯。
”    有钱人最怕的事，就是“富不过三代”！
黄先生把生意交给自己的下一代，就发生富不过两代的惨剧。
    这两位强者的成功秘诀：是热诚与果断。
你学到什么？
    街头销售之神    我曾经和朋友在一个地方喝着咖啡，然后就注意到一个人拿着一些笔沿桌兜售。
这个人最特别的地方是那些喝着咖啡的客人都跟他有说有笑的，有些还会跟他买。
因为当你好友三五人难得一聚的谈天说地，最不希望有个陌生人打断你，要你买一些你不需要的东西
。
    他走到隔我们两张桌子的地方时，我就看到他出手的技巧了。
他一接近你的时候，一直讲着话就一直把笔放在你的桌子上，这是第一招。
然后身体向后退，这是第二招⋯⋯我看他表演，在短短三分钟内他出了六招。
他走到下一张桌子，我再看，他也是短短三分钟内就出六招，而每一招的背后都有其心理法则的。
    他走到我们桌子时，我就称赞他出手很厉害，问他是怎样学回来的。
他说他没有正式学过，我就提议他应该用这些厉害的手段去卖保险，然后他说他在业余时也有卖保险
。
这一下我真的相信这个人是没学过的，因为他出手的段数，只要稍动脑筋就可以变成很厉害的成交手
法，这个人是没办法分析到自己出的招数为什么有效，假如分析到的话，我认为他不应该把时间花在
卖笔上，只赚取那微薄的佣金，应该直接用在销售保险岂不是更赚钱？
    不是热诚，更加不是果断！
    李民杰（作者之一）在药界当销售员的时候，可以用一天的时间做一个月的营业额。
转换工作后，在新公司第一个月的业绩是六千元，第二个月即可将业绩提升到三万多元，成长是五倍
多。
后来，接回来的生意，数目之庞大，连公司也不敢接受，因为公司的现金流（CASH FLOW）不足以
周转。
    你问我：“你是怎么样做到的？
”我会告诉你们：“我不是用热诚做到，是用技巧做到。
我喜欢当讲师，喜欢出书写作，只有演讲与写作才会有无限的热诚。
以前所做的成绩，绝对不是靠热诚！
”    有位小姐是美容师出身，后来看到地产业的潜能就转换了工作。
她使尽法宝，用尽诚意，成绩还是差强人意。
后来经朋友介绍，上了我们的课程后，决定进入全新的领域，为某家国际银行销售金融产品。
三个月后成为该国际银行的前二十名顶尖业务员，该公司有超过两千位的销售员，她的月收入比起当
美容师时，暴增十二倍。
    她不爱这份金融工作，对它没有热诚，转换工作的决定，不是因为果断，只是有系统学会技巧之后
，想赚大钱而已。
    七十年代，我们的前辈告诉我们：学习一份手艺，不会饿死。
但是活在信息发达的大时代，这套理论行得通吗？
    在很久以前，你有很差的表现，会得到很差的结果，这叫做“报应”！
可是，在今天，你不只是有很差的结果，而是有很惨的结果！
    在很久以前，你有普通的表现，会得到普通的结果；但是，在今天，你不会有普通的结果，而是有
很差的结果。
    在很久以前，你有很好的表现，会得到很好的结果。
但是，在今天，你只会有普通的结果。
因为现在已经进入非常竞争的年代，现代的竞争比起以前，完全不一样。
如果在现在，要拿到很好的结果，就一定要有非常好、加倍好的表现！
    譬如：在奥运会的一百米短跑，跑第三名的只是得到铜牌；第二名的，可以得到银牌；第一名的选
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手，不但是得到金牌，他们还会得到很多广告的赞助，所得到的成果，与第二名或第三名的选手，相
距很大。
可是，第一名的选手，与第二名的选手，他们的速度只是相差零点零一秒，只是这非常微小的分别，
他们的际遇是完全的不一样。
    权谋法则：赢家很潇洒的说胜利不是一切，输家被逼相信胜利不是一切。
    不公平的竞争    也许，你会觉得：在这种残酷无情的竞争下很不公平。
然而，正是在这么不公平的世界里，你我这种普通的人，才有无限的机会创造奇迹！
    一名销售员，每一天都很勤劳，充满热诚就可以成功吗？
可是，每一次遇到销售员来向你兜售产品，对方还没有开口，就已经尝到你的闭门羹，那么，他怎样
用热诚来感动你？
这种惨况，每天都在上演，十年前一样，十年后也是一样。
这些方法，没有效，依然有人在用，热诚、果断，这种陈腔滥调，说了一百年，还是这样说。
    这个世界最不公平的是，老千骗人的手法，骗过一千人，报纸刊登了，许多人知道了，但是，依然
有人不断受骗。
难道，做老千的人是充满热诚的吗？
    绝对不！
我们不是对老千歌功颂德，而是说出真相：老千所有骗人的技巧，是经过有系统的学，然后才是有系
统的运用。
如何出手是手段，何时出招是智慧，谁是他的客户，谁不是他的客户，他们都有一套方法来过滤。
    如果，堂堂正正的生意人不能像他们一样，有系统的学，有系统的运用，如何出手，何时出招，用
一套方法来过滤：谁是他的客户，谁不是他的客户，那么，他岂非连老千都不如？
    很久以前的人认为：成功者是以拥有什么成果来计算；二十一世纪，信息发达的今天，不是你拥有
什么就足够，更加重要的是你知道什么，你是否能够很有系统的学、很有系统的运用，在激烈的竞争
中，知道何时出招，如何出手？
    你有没有知道了些什么，是你的竞争对手所不知道的？
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内容概要

杰出的政治家、宗教家、企业家如何驱使他人？
营销大师、杰出销售员、广告高手如何潜移默化影响客户促成购买？
平凡人如何抱得美人归？
他们都是有意或者不知不觉中地使用针对人性的魔鬼手段。

勾魂：逼出对手能量最低点
夺心：表演式营销的奥秘
洗脑：改写他人头脑方程式
催眠：遥控他人的情绪
★马来西亚、新加坡50年中文畅销书榜第1名
　★香港商务印书馆十大中文畅销书
　★台湾金石堂心理思维类图书第1名
　★台湾金石堂心灵健康类图书第1名
　★诚品书店成功励志类图书第1名
　★洛杉矶中文书店大众图书畅销榜第1名
　★《星岛日报》全美中文商业图书畅销榜第1名
　★《中国报》十大中文畅销书
改变百万人命运的人性秘密，越早知道越早成功。

　　——亚洲潜能学习中心
　　华人心灵开发大师李民杰、江健勇的代表作，他们无疑是最受欢迎的青年导师。

　　——香港三联书店
　　对人性多面的思考，对中西方智慧的兼容并用，使本书成为华人年轻族群最畅销的人性能量书，
影响力超越国界、宗教和种族。

　　——《世界日报》
　　李民杰和江健勇粉碎了传统成功学的幻想式激励。
他们的作品带来不可思议的效果。

　　——《星洲日报》
　　这本让人望之瞠目、备受争议的中文书，阐发了商界精英最不为人所知的智慧。

　　——《商海》
　　本书的内容，是商学院里永远学不到的，但是比任何一门MBA课程更管用。

　　——《南洋商报》
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作者简介

　　李民杰&amp;江健勇
亚洲潜能学习中心终身荣誉顾问，影响力与心灵开发大师，华人新权谋学创始人，为ING金融集团、
保诚保险、大东方人寿、卡西欧、肯德基等数十家世界500强企业提供潜能开发与心理（话术）培训。
同时李民杰和江健勇也是亚洲中文图书天王级作家，两人合著的《奸的好人》是台湾、香港、新加坡
、马来西亚有史以来销量最大的中文书。

　　2002年李民杰、江健勇合办权谋课程，轰动马来西亚课程界。

　　2006年两人合作出版《奸的好人》（《人性：“魔鬼”手段》繁体版）打败《达芬奇密码》成为
马国2006年度综合类畅销书第一名。

　　2007年《奸的好人》由商务、三联在香港联合出版，立即登上十大畅销榜。

　　2008年《奸的好人》进入台湾市场，台湾金石堂心理思维类图书畅销榜第1名和心灵健康类图书榜
第1名，同时登上博客来与诚品畅销书排行榜。

李民杰马来西亚创业传奇人物，26岁就拥有了自己的塑料工业工厂、成衣制品工厂和贸易公司。
李民杰潜心宗教修行多年，在青年辅导工作中逐渐提出“光明权谋”、“奸的好人”等理念，在海外
华人社会引起广泛共鸣，成为最受尊重的青年导师。

 江健勇
人际职场魔鬼教练。
江健勇是NLP高级讲师和催眠师，旅居加拿大九年，曾在NLPCanada受训。
从事企业自由讲师，为企业、宗教及各类团体举办训练和讲座，同时也从事各类心理辅导，因其麻辣
神奇的技巧训练效果而被学员称为“江魔”。
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书籍目录

前言：不要相信成功者讲的话
第一章：魔鬼的智慧
为什么所有的人都是机械人
向老千学习
向街头战士学武
好人所隐藏的盲目杀伤力
天使魔鬼之路
第二章：智者靠见地；魔鬼靠手段
千万富翁第一桶金的秘密
连狗都不如的销售员
如何吵架吵出智慧
成功者的五大因素
剖析成功的五大因素
第三章：格局思想：争夺主控权
男人约会女人的陷阱
害人的机会，诱人的陷阱
奴才怎样调戏上帝
第四章：三十秒内用一句话来【勾魂】
你不是人
拥有火鸡脑的人类
令到他人的头脑一片空白
一句勾魂的话
一根手指的勾魂力量
不同就是不同就是不同的哲学
第五章：令人盲目迷信你的【夺心】手段
神的神通力量
作神的秘密
以讲废话来揭穿对方的底牌
专家常用的骗子手段
第六章：令人为你做牛做马的【洗脑】方法
将人当作动物来训练
训练狗只吠男不吠女的方法
错误洗脑的副作用
如何改写对方的头脑方程式？

如何做个有钱又有权的教主？

第七章：【催眠】的秘密
脑的秘密
语言的秘密
机械人的秘密
NLP 的缘起
人是没理性的
不可思议的祖师
眼睛如何出卖了你
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骑劫任何人的信赖频率
欲得人心，必熟猴性
亲切感内不道德的诱惑
谈着天就可以催眠别人
思想走私术，信息挪移法
心锚～遥控他人情绪的快捷方式
克林顿总统的NLP手法
罗拔?T.清崎的双重心锚秘术
分解安东尼?罗宾的影响力
后记
附录：我们的心路历程
李民杰仇恨的心路历程～江健勇是我最大的敌人
欺父骗母，再当讲师～江健勇的自我之路
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章节摘录

版权页：   插图：   千万富翁第一桶金不可告人的秘密 成功者不会告诉你的秘密 我们去问那些很成功
的人：“为什么你会这么成功？
” 一般的，他们公开的答法都会告诉你：“我比别人努力十倍，凡事肯吃亏，吃亏就是占便宜；做事
只问耕耘不问收获；诚实，讲信用⋯⋯” 又或者，你去阅读这些成功者的自传时，他们在描述其奋斗
经历时，均离不开勤奋努力，积极乐观，有一个伟大梦想，肯坚持，有决心与毅力⋯⋯ 这些都是他们
想公开的事，但他们永远有一个秘密是不会公开告诉你的。
 问题是难道你不努力吗？
你没有吃过亏吗？
你没有试过对人诚实又讲信用吗？
 在我们的学员当中或读者群中，有经营企业身经百战的老前辈和大老板，亦有专业人士，更有草根阶
层的打工一族。
相信你们都见过，市场上有很多勤奋努力、积极乐观、有伟大的梦想、肯坚持、有决心与有毅力的人
，可惜却在创业途中，浮浮沉沉地辛苦挣扎，有些人甚至意志消沉，开始认命。
我们不得不承认他们的付出与牺牲，更要敬佩他们这种劳其筋骨苦其心志的精神，但这些认同有用吗
？
 那些成功人士，他们会公开告诉你的，、你们都可以在书上读到；可是不想公开告诉你们的，例如他
们是用什么手段赚到人生的第一桶金，你们从他嘴里是无从知道的。
 人生的第一桶金 做生意最重要的是怎样赚到人生的第一桶金，很多人努力奋斗很多年，都没有办法
赚到人生的第一桶金，最多是存到一些钱，有一些基础，但生活依然充满压力。
在真实的世界里，有很多大富豪，赚回来的第一桶金，通常都是讲得很模糊不清，为什么？
——因为他们都有用手段，而且都是用过非黑非白的手段。
 你们可能会说：“李嘉诚从零开始，努力工作，开始创业做假发生意，后来开了一间塑料花工厂，接
美国订单（香港人讲的“胶花”），看中地产事业后，将所有的钱投资在地产业上，发达了⋯⋯” 一
个马来西亚人从零开始，努力工作，成为地产发展商，后来将所有的钱投资在某个事业上，终于成为
世界闻名的大事业家，所以发达了⋯⋯ 我们的意思说：他成为地产发展商的第一桶金是怎样弄回来的
？
做地产开发的生意，本钱很大，那笔本钱，可以单单靠努力工作和省吃俭用就能赚来吗？
 很多大富豪写自传，描述过去的成功经验，但是，往往是不会很清楚交待他们的第一桶金是怎样赚回
来的。
 我们听过一则流言：话说马来西亚某大富豪，年轻的时候交游广阔，任何社团组织，均会参加。
后来他参加的其中某个社团组织，由于不断谈理想主义，令许多人纷纷参与，使得该团体过于庞大，
因此，对某个权贵集团产生威胁。
该权贵集团的大人物极想铲除该社团组织，这位年轻有为的生意人，在极大的诱惑下，决定出卖整个
社团，来换取个人的利益。
这就是他的人生的第一桶金。
（这个人的财产上亿，三代同堂，也写自传。
） 控制他人的力量 我们不知道李嘉诚和某某人是怎样赚到人生的第一桶金的，所以没有办法告诉你
们。
但是，我们亲眼看到我（李老师）的亲戚是怎样在短短的五年内成为千万富翁的！
 你们认为五年时间快不快？
如果完全不用手段，绝大多数人一生很努力都不能够成为千万富翁。
 你们还记得公元1997年发生了什么事吗？
是金融风暴，是经济大萧条。
这位千万富翁在公元—1997年可以买下一栋属于他们公司的大厦。
他没有任何背景，以前没有一份正当的职业，整天跟朋友喝酒，是一名酒鬼。
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 他出席过我们的说明会，参加过两次正式课程。
（我们的课程很特别，有喜欢政治的人物、律师、会计师、做大生意的老板，还有教MBA的博士，甚
至连我们怀疑是智能型“地下钱庄”非法高利贷款者，都有参加过我们的课程。
） 如果你问这位千万富翁为什么这么成功？
他也是一样告诉你：比别人努力十倍⋯⋯心态积极，观念正确⋯⋯诚实讲信用⋯⋯ 这些都是他很想公
开告诉你的事。
 问一问你们：如果不犯法，没有害人，但是一定要用手段才可以赚到第一桶金，你们敢不敢用手段？
 什么是手段？
我们所教的手段，叫“权谋”！
简单说，就是一种控制人的手段！
 这个世界有两种人：第一种人，完全是被人控制，心甘情愿替别人卖命，做别人的跟班，第二种人，
是有足够的力量去控制别人，他可以改变一个人的思想和行为，令到身边所有人对他心服口服，绝对
服从他的命令，为他打天下！
 你要做领袖，想做老板，要不要用这种手段？
 中国以前的皇帝，一定要学权谋手段。
因为皇帝身边有很多人，有好人，也有坏人，假如不懂权谋手段，就会被坏人利用，所以你可以在历
史上，看到很多昏君害死很多好人！
 同样的，在历史上你也可以看到那些伟大的好皇帝，他们都会用权谋手段，令到身边所有人对他心服
口服，绝对服从他的命令，为他打天下！
 所以你会发现，用手段和不用手段，结果会是完完全全不一样的！
用手段与没有用手段的分别是：用手段的人，可以在很短的时间内，得到他们想要的东西。
手段就好像一把刀，可以用来害人，但是也可以用来救人。
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后记

有手段与没有手段的分别    一般的父母都有各自扮演他们的角色，严父慈母是最常见的演绎。
每个人都知道父母是爱我们的，但，是不是真正感受得到又是另外一回事了。
我的父亲就是那种沉默寡言的严父，理论上我是知道父亲也是很爱护我的，直到有一天⋯⋯    当时我
还是十多岁，我常看成龙的电影，有时候我也学学他的那种武打动作，好不威风。
有一次在家中练习飞脚功，这一次我飞得比平时高了一两寸，整个人顿时失去平衡，跌在客厅的水泥
地上，“砰”一声发出极大的巨响，吓坏了我的父母。
    其实跌到很大声是没事的，因为跌下来的时候，面积大所以才会大声。
如果跌下来的声音是很沉重的话，可能就会有内伤了。
当时我跌得这么大声，虽然很痛，但其实也只是皮肉之痛。
不过我的父母就很怕地冲过来，一直问我有没有事。
    我的父亲就很大声地问我：“有没有事呢？
哪里痛？
”我当时因为从没看过自己的父亲对我紧张的模样，所以我也给他吓到，我也以为自己跌伤了，但是
我要找出我哪里痛，又一直找不出。
我还在想着要怎样告诉我爸爸的时候，他急得马上把我抱起放到床上，然后一直问我：“快讲！
你哪里痛？
哪里痛？
你不要吓我！
”    我当时虽然还没完全消化爸爸给我的反应，我又觉得没事，而且又是第一次看到爸爸的这副关心
的模样，我也傻了不会说话。
这时他拿了跌打酒来，还一直问我哪里痛；最后他看我没什么反应，又不知道我哪里痛，就把跌打酒
倒到我的全身，一直问，一直为我搽跌打酒，然后眼睛一直流着眼泪⋯⋯那是我第一次看到他流泪。
这一刹那，我确确实实地知道。
，爸爸真的是爱我的，无需多说。
    我现在回想，假如当天我跌倒的时候，刚巧爸爸不在场，我可能一生人都未必有机会知道他是不是
真的爱我。
同样的，你可能有好的动机，好的产品，好的服务，好的人品，你不可以好像我的爸爸一样，等到机
缘巧合才展现真爱，你不能指望等到机缘巧合时，你的客户、老板、家人、伴侣或心仪的对象发现你
。
你要制造自己的命运，和改变他人的命运。
    如果将这个世界的人分成楚河汉界，你会发现：人可以分成两大类，第一，就是有手段的人；第二
，就是没有手段的人。
当然，结果是有手段的人，会控制没有手段的人，而你是不可能站立在这条楚河汉界的中间。
    我们再看看以下的图表：    没有手段，又没有才华，是笨人！
    有手段，没有才华，是虚伪的人。
    有才华，可是没有手段，无法发挥他的才华，是懒人。
    有手段，有才华，才是精明的人，才不是机器人。
    学手段，目的是发挥你的才华，让有价值的东西，有价值的人品人人认可，人人都会对你有兴趣，
进而成为珍贵的宝物！
    我们的整本书都围绕着各种影响人的技巧和心法。
有些人可能会觉得运用这么多的技巧，会不会太过虚假，太过奸了。
    假如你是一个没手段的人，你又卖着一个没用的产品，我会告诉你你是一个“浪费时间”的人。
这个世界少了你也不会有人注意到。
    假如你是一个有手段的人，你又卖着一个没有疗效的癌症药物，你就是一个“骗子”。
    假如你卖着一个可以根治癌症的药，但你是一个没手段又不想学手段去卖给那些需要它的病人，你
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是一个“没有慈悲心”的人。
    假如你卖着一个很有用的产品，同时又是个有手段的人，我会觉得你是一个“很慈悲又有智慧”的
人。
    手段就像一把刀，你可以用它来害人，也可以用它来救人。
关键是：你敢不敢拿回你应该得到的东西，对自己有没有信心在奸诈的世界，做一个奸的好人？
！
    还记得我在追求女友的时候，需要面对五位竞争对手。
其中四位对手，我完全不把他们放在眼里，但，有一位男士就比较特别，他的学厉比我高，他是硕士
，我是中三，他的家庭背景也比我丰厚、样貌比我帅、个子比我高，种种外在元素都把我比下去。
而且这个人细心程度也是一个“传奇”：当他在女方的家吃晚餐时，可以从喝一口汤，就讲出汤料的
成分。
然后他还出动一招很厉害的“岳母政策”。
    他对他的未来岳母奉上很多的鲍鱼、燕窝、鱼翅、人参、冬虫夏草等贡品，而在当时我送给未来岳
母最贵的东西就只是一包腰豆，但是，最后的胜利者却是我，因为我上对未来岳母的策略是怎样“以
一粒沙买一座山”，下对未来老婆的策略是“不追而追”。
    到底要怎样的付出才可以以一粒沙来换取一座山，而且还让对方觉得你的付出有高超的价值？
要怎样地追才叫做“不追而追”，反而使对方好像要追回你呢？
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编辑推荐

《"魔鬼"手段》是让人望之瞠目、备受争议的中文书，阐发了商界精英最不为人所知的智慧。
是商学院里永远学不到的，但是比任何一门MBA课程更管用。
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