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前言

在这个沟通无处不在的时代，口才的作用尤为突出。
无论是商务谈判、人际交流、会议会谈，口才无不体现着它的作用。
语言的魅力就在于它能征服世界上最复杂的东西，那就是人的心灵。
人外在的语言与内心思想相辅相成，每个人内在的思想意识往往要通过语言这样一个外在的形式表现
出来，同样，外在的语言表达能力，也需要有充实的思想和丰富的内涵作为基础。
而语言又是唯一能够通达人心、说服人的思想的一种手段和方法。
口才成就一生的说法不假，对于女人来说更是如此。
女人是敏感的，能够把握短小语言中精深的内涵，但是因往往不被理解而郁郁寡欢。
其实，我们不妨换一个方式，让自己的内涵更容易被他人接受与体会，也让自己不再常常感叹知音难
觅，成为一个能被读懂的女人。
女人是缜密的，总是希望别人能够把话说得滴水不漏，但是自己在表达的时候却往往忽视了这一点，
也往往缺乏必要的逻辑。
我们不妨仔细对待自己的话语，让他人看到你语言中的条理，让自己缜密的思维和语言成为谈判和交
际中的法宝利器。
女人是温柔的，温柔的声音更容易打动他人。
用温和、动听的声音与他人说话与交流，又怎么会有人忍心忽视你的言语、对你不理不睬呢？
女人是智慧的，当智慧加上学识的时候，就能够让人感觉到你的尊贵与高雅，让人感受到你的不可侵
犯与神圣，对你另眼相待。
你的学识能够通过你的口才给他人传达的信息是：你是一个睿智、优雅的女人。
女人要想在社会上立足，就离不开良好的人际关系。
在与人交往的过程中，能否与人有一个良好的沟通起着举足轻重的作用。
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内容概要

拥有好口才，往往能让女人生活和事业都事半功倍。
    本书将拥有好口才需要掌握的关键点设计成12堂口才课，结合大量生动的案例，给希望提升自我口
才能力的女性朋友以最实用的指导，帮助女性朋友将好口才化作成功的助推器，成为事业成功、生活
幸福的女人。
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章节摘录

“这样下去不行！
连紧邻的关系都打不通，我怎能算得一个推销人员！
”于是，玛丽下定决心，一定要说服或打通连锁商店经理从她的店中购买煤炭。
一天上午，玛丽彬彬有礼地出现在连锁商店总经理的办公室里。
“尊敬的总经理先生，”玛丽说道，“今天来打搅您并不是为了向您推销我店的煤炭，而是有一件事
想请您帮忙：最近我们准备就‘连锁商店的普及化将对我国产生什么影响’为题，开一个讨论会，我
将要在会上发言。
你知道，在这一方面，我是个外行。
因此，我想向您请教有关这方面的一些知识和情况，因为除了您，我再也想不出其他更加合适的、能
给我以指点的人了。
我想您不会拒绝我的请求吧？
”结果怎样呢？
事后，玛丽这样说道：“原先，我和这位经理约定，只打搅他几分钟。
这样，他才同意接待我。
结果，我们谈了将近两个小时。
这位经理不仅谈了他本人经营连锁商店的经历，以及对连锁商店在国家商业中的地位与作用的认识，
而且还吩咐一位曾写过一本关于连锁商店的小册子的部下，送了一本他写的书给我；他又亲自打电话
给全美连锁商店工会，请他们给我寄一份有关这个问题的讨论记录稿副本。
谈话结束，我起身告辞，这位经理笑容满面地将我送到门口，他祝我在讨论会上的发言能赢得听众。
又再三叮嘱我一定要将讨论会的详情告诉他。
临别时，他对我说的最后一句话是‘从春季开始，请你再来找我。
我想本店的用煤由贵店来提供，不知行不行？
’”一个长时间没能解开的死结，被玛丽用两小时的谈话就解开了。
在整个交谈过程中，玛丽一开始从商界经验等谈起，而没有单刀直入的谈及自己的目的，这是因为想
达到合作的目的，首先要拉近自己和对方的关系。
而关于“连锁店的普及”问题，正是总经理颇有心得之处，听到玛丽来请教哪能不心花怒放呢？
于是乎，不用她多费唇舌，总经理的话匣子就打开了，而双方谈得投缘了，合作自然也就水到渠成了
。
玛丽的故事告诉我们，对对方得意的事情的一次简单提及，往往能达到以往费了很多唇舌都达不到的
效果。
所以说，当你想抱怨人际关系难处时，不妨在生活中多提提对方的得意之处，也许会有意料之外的收
获。
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编辑推荐

《女人受益一生的12堂口才课》：口才是社交的需要，更是成就事业的需要。
与他人进行有效的交谈，并且赢得他人的信赖与合作，这就是成功的原理。
能言善辩的女人，往往让人尊敬，受人爱戴，得人拥护。
能说会道，对于女性并非难事，只要你了解说话的规律，掌握表达的技巧，就可以做到。
想要口才好最重要的一点是，要时时坚信自己的口才能力，要能够时时记住自己的魅力所在，不要人
云亦云，不要妄自菲薄。
只要有着这些技能，加上自己的努力，你一定能够成为生活最幸福的女人，职场中最闪亮的明星。
为了你的口才魅力的提高，《女人受益一生的12堂口才课》值得一读！
教会你如何用你的口才吸引别人，抓住人们的眼球教会你如何用你的口才说服别人，赢得贵人的援手
教会你如何用你的口才愉悦别人，吸引友人的驻足教会你如何用你的口才打动别人，冲破对手的阻绊
教会你如何用你的口才收服别人，俘获爱人的灵魂教会你如何用你的口才感动别人，温暖他人的心灵
教会你如何用你的口才拒绝别人，保全朋友的面子教会你如何用你的口才创造魅力，拥有智慧的人生
亲爱的女性朋友，你希望自己能够口吐莲花、妙语连珠吗？
际知道如何让自己的口才成为自己成功的法宝吗？
你知道如何成为别人眼中的魅力女性吗？
你知道如何让自己拥有更加美好的生活与人际、收获甜蜜的爱情吗？
《女人受益一生的12堂口才课》是你的最佳选择，它是一种崭新的口才理念，它体现在事事处处、点
点滴滴中，也体现在观念的转弯，生活习惯的改变中。
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