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前言

直销，一种古老而现代的商品销售方式。
说其古老，是因为几乎所有国家的文化中都有着一些直销的传统。
早期的直销，源于人类为满足物品交换与流通的基本需求所产生的一种古老传统。
当时的流动小贩、行脚商人、篷车兜售者们，四处奔波，突破地域障碍，与邻邦建立经济联系。
说其现代，是因为自第二次世界大战以后，直销作为无店铺零售的新形式在美国出现，并随即流行于
世界各地。
这一被赋予时代内涵的商业新形式，给人们带来了新的理念：无店铺零售、独立身份销售商等，引起
了广泛的关注。
然而，伴随直销经营模式出现的，并不只有鲜花和掌声。
金字塔、老鼠会、猎人头、滚雪球等一系列新问题的出现，使得直销之路在各国都坎坷不平，中国也
不例外。
自20世纪80年代直销登陆中国大陆以来，争议和误解就一直与之相伴。
追捧的人们，趋之若鹜。
抨击的人们，谈之色变。
由于直销的销售行为不依靠店铺，减少了中间流程，对公司而言，是实现低成本销售的绝佳模式，对
个人来说，也是创业的不错选择，因此，短时间内便在国内受到了追捧。
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内容概要

对中国直销业的认识，法制是根本，不能仅仅从一般的概念出发。
离开了现有的法律奢谈直销，只能起到负面作用。
直销法规就像是一把慧剑，可以帮助直销之路上的人们，披荆斩棘，拨开云雾，指明方向。
因此，很有必要还直销以简单，还直销以事实，还直销以法律。
     本书介绍了现学现用直销法规。
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作者简介

杨谦，北京商业管理干部学院院长，教授，《成功营销》杂志社社长兼主编，享受国务院特殊津贴专
家，是国内最早研究分销渠道和直销的学者之一。
1992年，指导中国第一家中外合资的邮购公司在广州开业。
1993年，主持召开了中国大陆第一次全国性直销研讨会，并发表了中国第一本研究直销的专著《中国
：迎接直销风暴》，该书在中国大陆发行超过20万本。
1994年创办了中国第一本专业的直销杂志；创建并领导的北京商业管理干部学院营销研究所在分销研
究方面一直是国内的领先者。
鉴于深厚的学术造诣，以学者身份参与了中国1995年和2005年两度关于直销立法的工作。
学术观点备受业界重视，在国内外多个营销论坛担任演讲嘉宾，并于1997年和2005年两度受邀参加世
界直销大会，是中国唯一一位参会的学者。
2000年入选“影响中国策划业的21个人”。
近年以无店铺营销方式为研究和咨询重点，代表作有《商业论》、《市场营销指南》、《中国：迎接
直销风暴》、《直销：特殊的营销》、《打造中国分销通路》、《中国分销报告》、《数据库营销》
等。
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章节摘录

又是一年的四月中旬，校园中到处纷飞的柳絮，似乎给忙于出入各种招聘场所的毕业生们平添了些许
烦乱。
与身边那些找工作找得焦头烂额的同窗相比，程诚觉得自己真是幸运多了。
早在三月底，他就已经同一家叫做银蝶瓷艺的直销企业签好了合同，准备去做直销员。
招聘的宣传彩页上说，现在做直销员特别流行，工作环境轻松自由，而且待遇颇丰。
在寝室室友们怀揣着简历、频频笔试加面试的时候，程诚已经坐在企业直销培训的课堂上，听得津津
有味了。
然而，在程诚的心里，多少还是有些不安。
因为他是在购买了企业指定的两套产品之后，才签订了一份推销合同。
根据他对于劳动法的了解，用人单位不得以任何形式向劳动者收取押金。
而自己一上班，一分钱没见，倒先以每套998元的价格买了两套瓷器回来。
两千元对于刚刚毕业的程诚来说，已不算是小数目了。
程诚忍不住问银蝶瓷艺的黄经理，这算不算是企业变相收取了押金。
黄经理把头摇得跟拨浪鼓似的，说：“直销企业与普通企业不同，普通企业与员工之间是单纯的雇佣
关系，直销企业与员工之间是合作创业关系。
普通企业的员工只负责把产品卖出去，然后领工资。
而在咱们直销企业，直销员可以一边卖东西，一边发展愿意加入的人，作为自己的下属。
发展来的下属，也可以一边销售，一边发展自己的下属。
这样，慢慢形成一个销售的团队。
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媒体关注与评论

把复杂的事情变得简单，是一种能力。
这本书的最大好处，就是把看起来专业晦涩的法律语言变得浅显易懂，让普通大众也能分得清直销和
传销。
　　——安利(中国)日用品有限公司总裁 黄德荫以浅显易懂的方式正本清源，是杨谦教授这本书最大
的特色。
　　——清华大学经管学院博士生导师、教授 李飞《现学现用直销法规》是一本对直销企业非常有指
导意义和实用价值的好书。
　　——新时代健康产业集团总经理 黄永刚中国直销需要回归正统、单纯零售渠道的模式，以最贴近
消费者的权益，为中国经济与和谐市场环境做出贡献。
　　——宝健(中国)日用品有限公司董事长 李道杨谦教授是国内具有全球视野的直销研究专家，他的
书对于每一个关注直销业的人而言，都是不可多得的教材。
　　——如新(中国)有限公司副总裁 李潮东正本清源，一部直销权威之作。
说明直销到底是什么，相关的直销条例所管辖的范围和事项。
不容个别人士巧立名目，混水摸鱼，以达到诈骗的目的。
　　——直销行业资深人士 何凯立博士／律师
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编辑推荐

《现学现用直销法规》：权威专家结合最常见误区解读直销法规，帮你找到保护自身权益的有力武器!
已获直销经营许可的正规直销企业有哪些？
当直销员与企业发生纠纷时怎么办？
直销员的报酬如何计算？
如何分辨直销与传销？
传销真的可以让人快速致富吗？
传销企业的谎言主要有哪些如何戳穿？
传销中的“三商法”和“五级三阶制”的欺骗性是什么？
传销拉人入伙的手段有哪些？
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