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内容概要

本书是一本关于网络运营方面的书籍，系统介绍了网站进行网络运营过程中的相关知识，全书分为6
个部分进行阐述，分别为做有价值的网站、网站推广、促进销售、网赚营销、网站后端以及电商管理
。

本书适用于学生、网络营销人员、中小型网站经营者和独立的创业者，同时也适用于对网络营销感兴
趣的所有读者。
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