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内容概要

为什么，逛淘宝，闺蜜总比你买的便宜？

为什么，约女生，心仪的姑娘就是不肯去？

为什么，谈待遇，同资历的人都比你工资高？

为什么，教孩子，反被孩子牵着鼻子走？

⋯⋯
受够了！
谁让你不会“谈”？

这本书让你不再说：“受够了！
”
还等什么，谈判，从第一课开始！

本书从沃顿商学院的教学精髓着手，从多个方面分析、讲解谈判技巧，致力于为研究谈判技巧和策略
的读者提供一个学习空间。
本书展示了多个商务谈判实例，分析谈判理论，给谈判者提供更加实用、有效的谈判技巧。
同时，本书摒弃传统谈判观念，从新颖的谈判策略入手，告诉谈判者应多关注对方，深入了解谈判的
性质，分析谈判的真实意义和核心，采取有效的谈判技巧和策略，为赢得谈判增加筹码。
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作者简介

陈仲宁，专职作家，在企业经营、管理、名校建设等方面有深入的研究，著有《好服务能赚大钱》《
敬业是最好的投资》。
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