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内容概要

　　经济学中的奇妙玄机其实就在我们的生活里。
经济理论、价值规律、价格平衡、商品概念等，都不能脱离生活而单独地存在，而一切的贫富差距、
买卖利益、金钱盈亏等，也都是围绕着人们的衣食住行这些“俗”生活而来。
因此，经济学中的理论和方法无需高谈阔论，它更需要我们用一点“俗”的眼光去认识。
本书可谓雅俗共赏，读者可以从生动、通俗的小笑话中轻松地学习经济学知识，感受经济学中的幽默
和哲理。
对经济学专业人士来说，本书为其提供了一个全新的认识角度，原来经济学也可以“很有趣”！
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章节摘录

版权页：插图：所谓性价比，全称是性能价格比，是性能与价格之间的比例关系，具体公式：性价
比=性能／价格。
广义来说，产品的性价比应该建立在同一性能基础上，也就是说，如果没有一个相同的性能比较基础
，得出的性价比是没有意义的。
但是，性价比通常不会在同一性能基础上比较或比较的机会较少。
举例来说：一人选MP3，A型号，性能优越，价格昂贵，B型号性能略差，由于牌子比A型更有名气，
却和A型号在同等价位上。
那么，A型号就比B型号的MP3的性价比高。
如果现在有C型号的MP3，价位比A，B两种都低得多，只是性能略差，那么我们说C型号的性价比最
高。
因为我们花同样的价钱，买C型号的MP3是最划算的，虽然性能上比前两种略差，但是按照便准理论
“性能／价格”考究.C型号的每一块钱所购买的性能要比A、B型号每一块钱所购买的性能多出一些。
所以，C型号的MP3的性价比最高。
具体变化的情况还分为以下几种：1.性价比上升：性能上升，价格下降；性能上升幅度大，价格上升
幅度小：性能下降幅度小，价格下降幅度大。
2.性价比不变：性能和价格变化幅度一致。
3.性价比下降：性能下降，价格上升；性能上升幅度小，价格上升幅度大；性能下降幅度大，价格下
降幅度小。
所以，在购买过程中，商家强调某个产品与某某产品比较，价格如何超值、性价比超高，你就要小心
了，说不定这个大馅饼对你来说是个大陷阱；还有，当产品价格变化时，不但要注意产品价格变化，
还要注意产品性能的变化（整体质量、配件数量等），具体来说，发现价格变化时，要搞清楚为什么
会变化，变化的主要原因在哪里，是工艺改进、促销、清货，还是其他什么的原因，不要让性价比把
你迷惑了。
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编辑推荐

《笑话中的经济学(修订版)》编辑推荐：钻石和女人的心——笑谈“待价而沽”甲：“喂，你介绍给
我的那个女演员，似乎是一个心肠很硬的姑娘。
”乙：“心肠硬？
你要以硬对硬，钻石一定能打动她的心。
”趣评：珍贵的东西要待价而沽，等待好的价钱才出售。
她正在找完美的男人——笑谈“最大化原则”我的一位大学朋友不停地抱怨他周围的姑娘们。
她们都“太傻，太轻浮，太沉默，太好辩”——太这个，太那个，总有一样不好。
一天，他宣布，他找到了一个——也是唯一的一个——世界上最完美的女性。
当他宣布这一伟大消息时，却没有显出久盼终于获得时的那种高度兴奋。
“怎么了？
”我问，“你不是找到了世界上最完美的女性吗？
”“是的，”他承认，“但她正在找完美的男人。
”趣评：在市场上追求“最大化原则”往往很难实现，用“次优”代替“最优”有时是比较经济的选
择。
丈夫晚归的500种借口——笑谈“市场均衡”一天某推销员按电铃：“太太，我这边有一本书《丈夫晚
归的500种借口》，你一定要买！
”某太太：“笑话！
我为什么一定要买？
”推销员：“我刚卖给你先生一本！
”趣评：任何一种新产品的出现，都是从打破均衡开始来创造商机的。
一书在手，尽览经济常识，触类旁通，领悟财富真谛。
听1小时大道理，不如读1分钟小笑话。
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