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内容概要

世界各地的CEO们承认，平均来说,他们只实现了他们增长目标的50%。
这不是因为他们不能增长，而是因为他们已忘记了该如何增长。
全球著名咨询公司科尔尼公司在对29000家全球性公司长达14年的调查基础上，对其中80多家公司进行
了非常深入的研究，总结出成功公司在顺境和逆境环境下保持增长的要素，并概括了在各阶段实现增
长的具体步骤。
    本书汇集了大量的可靠数据和创新思想，是一本在任何经济环境下实现真正增长的实用指南。
最终你会相信：所有行业的所有公司，在市场周期的任何阶段，都可获得非凡的成长。
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作者简介

　　丁焕明，科尔尼公司副总裁，科尔尼公司主席。
致力于帮助企业制定商务和市场战略，设计高效的组织结构，进行企业的并购重组等。
著有《科尔尼并购策略》等书。

　　弗里茨·克勒格尔，科尔尼公司副总裁，致力于企业改组、增长战略和并购策略的研究。
撰写了包括《价值增长
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