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前言

不断攀升的大学毕业生人数和增量有限的就业岗位，使得当代大学毕业生面临日趋严峻的就业形势，
同时社会进步使得大学生自我实现意识持续增强，于是，越来越多的大学生走上了创业之路，创业成
为当代大学生生存和生活的需要，更是实现自身价值的重要形式。
为此，肩负人才培养任务的教育者们要更新教育理念，以培养创新型人才为第一要务，大力发展创业
教育。
那么，什么是创业教育？
教科文组织指出，创业教育是为了培养具有开拓性的个人，对于培养个人的首创和冒险精神、创业和
独立工作的能力以及技术、社交、管理技能非常重要。
因此，高等学校必须将创业技能和创业精神提高到与教书育人和学术研究同等重要的地位，着力培养
学生创业意识、创业素质和创业技能，培养学生适应社会生存的能力，拓展大学生自我创业的方法和
途径。
创业教育实质上是大学生素质教育和创新教育的一部分，是结合专业教育传授创业知识，培养学生创
业能力和创业品质，使学生毕业后大胆走向社会，实现自主创业和自我发展的教育，其本质是提高学
生的创业素质，了解什么是创业、如何创业和怎样创业。
需要强调的是，创业教育并非要求把大学生全都培养成创业者，更不是要求学生在学习期间或一毕业
就马上创业，而是在大学生心中播下创业的种子，知道如何去创业，根据什么样的条件创办什么样的
企业，当机会来临时就会抓住机会进行创业，使得大学生具有更强的社会适应性和独立生存与发展的
本领，更符合时代发展的要求。
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内容概要

　　创业已成为时代鲜明的特征和大学生们自我实现价值的必由选择。
为了鼓励和支持大学生创业，我国陆续出台了一系列扶植大学生创业的政策法规，使得大学生创业环
境不断改善，涌现了一些少年成名的大学生创业者，并引发越来越多的大学生走向创业之路。
然而，市场多变幻，创业需指导。
　　本书以此为出发点，分8章分别介绍了大学生创业的形势和环境、创业者素质、大学生创业准备
、创业计划书、创业项目、创业团队管理、创业融资和创业风险等创业相关知识，以给大学生创业者
们提供基本的理论知识和指导，便于在创业过程中梳理思路，切中肯綮地分析和解决问题，从而脱颖
而出，顺利地取得成功。
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章节摘录

插图：1.公司发展目标（1）近期目标。
大力度宣传，在公司的所设点建立起最全面的考试信息，为考生提供最全面、及时的相关考试的配套
服务，使公司在考生中初步建立起好的形象，获得40％以上的认知率以及完成原始资金的积累，并且
与相关的考试培训机构（海文、新东方、疯狂英语等）进行联合，我们为他们做相应的免费广告，充
分利用他们现有的优势为我们做好的宣传，达到双赢的局面。
（2）中期目标。
利用我们前期积累的信息及注册的会员（会员数达到100万，日点击率30万）、建立起来的公司形象，
跟培训机构合作建立一套视频培训，并出售给考生，这样考生可以随时随地进行学习，而不用在自己
很忙的时候还要去很远的地方听相关的培训，可以体现出我们公司为考生着想的宗旨。
（3）后期目标。
有了前期、中期的基础，我们将搜集招聘信息，与用人单位进行合作，给考生提供实践的机会，并把
我们的优秀会员提供给各用人单位，解决目前的盲目考证、用人单位困惑自己招聘的人员没有工作经
验的尴尬，使“××网络教育有限公司”成为国内最知名的，为大学生群体提供各类考证咨询和培训
、实践和就业信息的专业考证综合类资讯网。
2.措施为了达到公司的创业目的，公司采取了如下措施：（1）借势策略。
作为我们的目标客户，在校大学生一般对网络媒体的接受程度较高。
公司成立初期将充分利用现有网络媒体的力量，通过在校内网、中国教育网等教育类媒体刊登宣传广
告等形式，提高知名度。
同时，在1年－2年内公司网站将免费为各类考证培训机构发布培训广告，希望通过与某些知名培训机
构的合作，借势宣传，达到双赢的局面。
公司希望借助现有强势媒体和知名培训机构的力量，迅速提高公司网站的知名度、点击率和会员数量
。
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编辑推荐

《大学生创业指导》：你现在所想的和所做的，将会决定你未来的命运创业回报你的，比你为它付出
的更多
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