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内容概要

《家居建材经销商轻松赚钱秘诀》共分为三篇，第一篇为市场分析篇，作者结合目前家居建材市场的
现状，着重分析了经销商普遍面临的生存困境，为其指出了发展前景和出路；后面两篇为《家居建材
经销商轻松赚钱秘诀》的主体，分别从营销和管理两个层面指导经销商转变传统的经营方式，走上更
为适合当下行业发展的道路。

　　作者有着多年的家居行业培训和咨询经历，其在实践和调查走访，以及汲取行业百家之长、总结
先进经验的基础上提出的家居建材店铺经营新理念、新方法更加贴合实际、更加科学，并具有很强的
操作性。

　　《家居建材经销商轻松赚钱秘诀》适合家居建材经销商、代理商、分销商，以及希望从事家居建
材行业的人士阅读参考。
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作者简介

吴建华先生11年只做一件事——家具行业终端培训咨询，他是广州三赢品牌渠道顾问公司首席终端管
理顾问，多年来他的足迹遍及20多个省、40多个城市，策划了500多场专业培训及招商会议，先后服务
于3家A股上市公司、5家“中国名牌”企业、10家“中国驰名商标”企业、近200家家居建材企业以及
多家知名品牌家具公司，对中国50％的大型家居卖场和知名企业进行了调研。
    他在一线从事销售期间，曾创造月销售额百万的终端销售神话，被誉为中国家具行业的“店面销售
王子”。
此外，他还不断吸取世界销售大师的经验，先后参加了乔-吉拉德、杜云生、徐鹤宁等销售大师的课程
，始终扎根销售和管理一线，总结终端一线优秀导购人员和品牌经销商的实战技巧，提炼出了业界公
认的终端销售和管理方法，受到了导购员、店长、经销商的好评和喜爱。
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编辑推荐

随着市场的成熟，以及家居建材市场竞争的日益惨烈，家居建材业的微利时代已经到来，经销商开始
出现不进则退之势，大多数经销商的发展将越来越困难。
    《家居建材经销商轻松赚钱秘诀》作者（吴建华）有着多年的家居行业培训和咨询经历，其在实践
和调查走访，以及汲取行业百家之长、总结先进经验的基础上提出的家居建材店铺经营新理念、新方
法更加贴合实际、更加科学，并具有很强的操作性。
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