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内容概要

本书介绍了一种经过50万销售人员验证的、特别有效的销售方法——方案式销售的应用方法、过程、
工具、工作助手和技巧，书中提供了大量的销售原则、流程模型、工作表、练习和模板，掌握了这些
，销售人员就可以在显性机会中战胜对手，同时提高挖掘潜在机会的能力。
 　　本书既适合销售人员阅读，也适合市场专员、销售支持人员、管理和行政人员等阅读。
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第一部分　引言　   第1章　如何使用本书　 　第2章　方案式销售概述　 第二部分　挖掘潜在机会　 
　第3章　如何有效进行访前策划和调研　 　第4章　如何激发潜在客户的兴趣　 　第5章　如何帮助
潜在客户承认问题　 　第6章　如何诊断问题并创建解决方案的愿景　 第三部分　参与显性机会 　
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　如何达成最后协议 　第13章　如何衡量和利用成功 第五部分　管理你的销售机会　 　第14章　如
何管理你的销售机会　 附录　方案式销售的30个工作助手模板　 后记? 致谢
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编辑推荐

　　《方案式销售：有效销售的流程、工具与练习》既适合销售人员阅读，也适合市场专员、销售支
持人员、管理和行政人员等阅读。
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