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内容概要

　　本书是以专业技术为依托、以工程项目管理为主业的执业注册人员，近期以施工管理为主。
建造师是懂管理、懂技术、懂经济、懂法规，综合素质较高的复合型人员，既要有理论水平，也要有
丰富的实践经验和较强的组织能力。
《建造师》编委会编著的《建造师(19)》就中国建筑企业如何抓住绿色及生态建筑兴起之势，显身于
国际建筑市场做了专题探讨，并同时刊出一批国际工程案例。
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章节摘录

版权页：   插图：   国际劳务输出的组织和推动，必须遵循市场规律，走产业化发展的道路。
目前我国的对外劳务合作在很大程度上还是政府行为，从事国际劳务输出的企业还有不少并不是真正
意义上的经济法人实体和市场竞争主体。
这种体制无法真正适应国际服务贸易自由化的要求。
要调整对外劳务合作企业的经营机制、管理机制和经营结构，把建立现代企业制度作为提高对外劳务
合作企业国际竞争力的重要手段，组建一批具有国际竞争力的劳务输出企业。
促进劳务输出产业化发展，这是劳务输出市场化、专业化和规模化的必然结果。
在市场经济体制下，劳务输出产业化发展，就是各种形式的劳务企业在市场机制作用下不断发展壮大
而形成分工合作的过程，就是不断根据市场经济体制发展的要求推进市场化服务的过程。
整体上，可以通过资产重组的办法，建立区域性的经营集团，从而提高我国对外劳务企业的整体竞争
力。
培养和引进语言能力强、通晓业务和管理、熟悉和掌握国际惯例的市场开拓人才，提升企业管理水平
和管理能力。
当前，应重点鼓励、支持有条件的集体、私营企业开展对外劳务输出业务。
灵活的私营企业和个人方式对于劳务输出的作用将更直接、更有效。
 国际劳务市场竞争，归根到底是人力资源素质的竞争。
随着国际产业结构的日趋高级化，国际劳务合作也逐渐形成以中高层次的智力劳务输出为重点的多层
次格局。
国际劳务市场竞争加剧，对劳务人员素质的要求也越来越高，普通劳务需求所占比例逐步降低，而技
术劳务特别是高级技术劳务的比重不断提高。
劳务人员素质的高低已成为能否在国际劳务市场的激烈竞争中取胜的关键。
我国人力资本对经济增长的贡献率仅为35％，远低于发达国家75％的平均水平。
我国的劳务输出人数远远超出某些发达国家，但创汇额却很低，这主要是因为我国的智力型劳务输出
少，其外汇收入仅占劳务总合同额的5％。
过度依赖劳动力数量和低成本竞争的增长方式难以为继，必须在巩固我国普通劳务输出优势的同时，
加大引导劳务输出向高层次发展的力度，实现人力资源从低成本型向高质量型战略转变。
 三、推进我国国际劳务持续健康发展应把握的几个要点 世界银行研究显示，一个发展中国家向外输
出劳务的数量每增长10％，贫困人口可减少2％。
因此，许多国家都采取各种办法鼓励劳动力输出。
世界上有3000多万华侨、华人分布在100多个国家，这是我国国际劳务输出独到的优势。
国际劳务输出好处很多，我国潜力也很大，针对存在的问题，为推动我国国际劳务输出持续健康发展
，应注意解决好以下几个要点： 一是大力开拓国际劳务输出市场。
提高对劳务输出重要性的认识，改变只注重商品出口和资金引进，不注重劳务输出的做法，有针对性
地拓展新的市场和业务。
除了继续巩固亚洲劳务市场外，要有计划地开拓非洲、拉美新兴市场，进一步冲击欧美等发达劳务市
场。
加大拓宽劳务输出渠道的力度，鼓励符合条件的企业积极开展对外劳务合作。
在以国家授权的劳务输出机构为主渠道的基础上，充分发挥民间渠道灵活多样性的优势。
鼓励更多的民间机构特别是私营企业主动到国际劳务市场上找生意、接订单，并允许我国公民在一定
范围内直接参与对外劳务合作。
要利用外商来华投资、洽谈会、外事活动、旅游观光的机会洽谈对外劳务合作；将扩大劳务输出作为
对外工作的一个重点，作为经济技术合作中的重要内容；发挥台联、台办、侨联、侨办、工商联等有
关部门在劳务市场开拓方面的积极作用。
重视目标市场的分析，对目标市场要进行详细的调查，只有对输入国的政治、经济、文化以及当地的
法规、风俗习惯都有详细、准确的了解，才能有的放矢地开拓业务。
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编辑推荐

《建造师19》由中国建筑工业出版社出版。
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