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前言

　　为什么把做买卖叫做做生意，这是因为做买卖就是找生机，使所做的事情变得实在、有用、有价
值、有意义、充满活力，就是做有意义的买卖。
有的东西在这个地方是死货，没人要，在其他的地方却是活货，众人抢着要，有需求。
如雨伞：雨水多的地方需求量大，没有雨水的地方，就可能没有需求。
其次做买卖就是要寻觅赚钱的机会，找出做某种具体买卖的规律，明确事物内在的本质联系，我们应
该认识和熟悉这种规律，并利用这种规律来赚钱。
在现实中，常常会听到有很多人在抱怨：“生意难做，钱难赚！
”这其中一个很重要的原因就是很多人还未真正领悟到做生意的内涵，在行动和思维上还未真正融入
到做生意的世界里；也常常会有人感到，钱就在自己的身边或周围，可是自己怎么找，就是找不到！
怎么抓，就是抓不到！
怎么赚，就是赚不到！
不知赚钱的路在何方。
读者走进本书所叙述的内容，可能会寻求到您所需要的帮助。
　　一个个案例和生意情景的展现，让您的阅读不仅变得轻松，还能触类旁通，深受启发。
案例化的理论，可操作性强的经营策略技巧和分析，既能帮助读者转换阅读口味，又能使读者感到若
有所悟、若有所得。
　　望本书能为您提供帮助，能得到您的喜爱。
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内容概要

本书从当今赚钱靠什么开始到如何发现赚钱商机，再现作者丰富的实战经验和独特商业视角下经营中
的具体运作策略和技巧方法。
本书通过二十二讲，详细地介绍了在商业经营的实战中，打工创业者是如何经商赚钱变成富翁的传奇
故事，透过主人翁思维的独特历程，解析在商战中精心运筹的细节内幕。
此书将为打工创业者迅速提供一把开启经商赚钱成功之门的金钥匙。
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作者简介

欧海青，营销学高级讲师、金融学经济师，南宁豪奇公司副总兼市场总监。
曾受聘担任中国管理科学院市场营销研究所客座研究员，并在不同行业的多家公司担任过营销副总、
营销总监、市场总监、策划总监及市场顾问；具有丰富的团队建设、渠道建设、品牌建设以及市场开
拓、产品
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章节摘录

　　这些宠物小狗玩具，有着不同颜色的毛发，以满足不同消费者的需要。
为了与人们产生情感上的沟通，黎女士还在每个宠物小狗玩具身上附有名字、出生日期、出生地、家
族尊贵状况等信息。
至此，一种具有鲜明概念包装的玩具宠物小狗就诞生了。
这些宠物小狗玩具仅推出三个月，就创下了销售3万只、销售额超过200万元的佳绩。
　　用概念赚钱，成功的奥秘就在于：概念的开发过程就是对市场和消费者再认识的过程，发掘消费
者尚未被满足的需要，并与竞争品牌区别开来。
概念不是凭空编造的，而是知识的结晶，经验的聚合，想象力的硕果。
在实际的运作中商家要注意以下几点。
　　1）要充分了解目标客户群的实际需求。
　　2）将符合这种实际需求的产品同目标客户最为欣赏和追求的概念联系在一起。
　　3）任何的概念赚钱都需要一套有说服力的理论支持，即所谓“机理”，否则是无本之木，很难
取信于消费者。
　　4）靠概念赚钱。
概念的开发至少与产品的研发同步，而不要等到连包装都印好了才想起来做。
例如：在营养保健品领域，消费者非常注重产品的科技含量和权威部门的认可程度。
因此商家要打造出那些科技含量高、功效高、安全系数高的概念，如绿色、健康、延缓衰老等产品就
容易被消费者接受。
而在时装、化妆品领域，能包含新潮、时尚、天然、环保、炫丽、酷帅等要素的新概念产品更能吸引
目标消费者。
　　如何开发研制概念产品？
在实际的商战中，开发研制创造概念来赚钱的具体做法很多。
例如：①延伸法，即对现有产品的功能深入挖掘，以满足消费者的潜在需求。
如从肾脏、肝脏的保健产品延伸到肺的保健产品，就有“虎门清咽片”、“亿利甘草良咽”、“清华
清茶”等做法。
这是一个较大的市场，肯定会有赚大钱的机会，因为人体内脏只剩下肺没有被保健了。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　该书很多观点和做法新颖，读了很受启发，并且具有很强的实用性和操作性，是一本难得的好书
。
　　——君律公司董事长 温统合　　该书采用实用理论和案例说明，生意实战展现和操作技术分析的
写作方式，既通俗易懂，又具有指导和借鉴价值。
　　——《销售与市场》杂志社主编 张树军　　本书适用范围很广，在做生意过程中遇到的很多问题
，都能在书中找到解决的方法，既是一本很实用的图书，也是一种很有份量的经商工具。
　　——同向星公司总裁 刘内学　　我很欣赏本书，不仅实用，也令我回味；书中的一些内容，我相
信过了很多年以后，再阅读它们，仍然会有一种新鲜感、启发感和实用感。
什么是经典，我觉得这就是经典!什么是超值享受，我觉得阅读本书就是超值享受！
　　——韦老宋连锁餐饮公司董事长 苏果康
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编辑推荐

　 《这样做生意才赚钱:经商核心技术和妙招》：　　生意人的赚钱之道　　大量真实案例，再现赚
钱高手的经营历程　　利用小资本做成大生意——老板的生意经　　再现商战中精心运筹的细节内幕
　　教创业者经商赚钱、经营成功、变成富翁的核心操作技术和22种妙招　　不断上演，并不断刺激
人们大脑的新财富神话。
反复向人们说明，那种仅仅靠勤力、靠差价、靠控制成本等传统套路。
就能轻松赚钱，变成富翁的时代，已经过去。
《这样做生意才赚钱:经商核心技术和妙招》22讲，将会带你迅速走进财富之门。
成为新财富的拥有者。
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