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前言

由于现在淘宝倡导大淘宝概念，因此进入2009年的淘宝在加速不停地改版，并且扩展了更多的功能。
现在淘宝慢慢地成长为一个庞然大物，越来越开放，功能越来越多，也越来越复杂。
对于初入淘宝的朋友们来说，要想更好地享受淘宝的乐趣，不管是购物还是创业，都变得比以前困难
了。
为了让更多的朋友加入到淘宝中来，并且让淘宝卖家更好地在淘宝生存乃至最终成功，因此促成本书
的诞生。
现在市面上已经有很多介绍淘宝的书籍，大部分都是千篇一律，内容重复，并且都没有做到把淘宝的
功能全面立体地展示，而本书很好地弥补了这些缺点。
作者凝结三年来的淘宝成功经验，把淘宝的方方面面完整系统地展示出来，并且加入了很多自己的看
法和技术创新。
当你看完本书，你会发现你之前对淘宝网并不是非常了解，即使你是淘宝的老会员，或者是钻石、皇
冠用户。
希望本书像辞海一样，成为淘宝类工具书中的权威。
希望通过本书的学习，你将能获得非常多的淘宝知识，更能够充分全面地了解淘宝这个购物以及网络
创业平台，在淘宝这条路上从此不用再走弯路。
本书的特点起初，本书的设想是面向那些已经有淘宝开店经验的卖家。
但是，我们发现，现在有很多没有在淘宝开过店的朋友也都有这方面的需要，而且十分迫切。
所以，我在写这本书的时候，尽量浅显易懂，并且配合了大量的图片，希望能够让大家都能够很清楚
地了解整个淘宝的操作流程以及理念：我不希望把此书写成一本教科书，也不希望是一本看完就丢的
闲书，而是一本系统地教你如何更有效地利用淘宝为你的生活服务的指南书。
本书为了配合打算进入淘宝以及初入淘宝的人群，在书中配备了大量最新的详细图文参照，一步步教
你操作。
有了这本淘宝指南，你在淘宝的一切都将变得简单。
在最新的淘宝改版中，淘宝无论是界面和功能都发生了很大的变化，而以前的关于淘宝的书，尤其是
淘宝的工具书已经跟不上淘宝的步伐，失去了指导的意义，尤其对于初入淘宝的朋友们来说。
而本书则很好地弥补了这样的缺憾。
本书是作者历经三年时间考验的心血结晶，绝大部分内容都是原创的并且使用过的有效技术。
实用是本书创作的宗旨。
希望把此书作为一台实战的教你如何创富，如何在互联网取得成功的赚钱机器。
通过阅读本书，您所获得的不仅仅是在淘宝创造的实实在在的财富，而且对您未来的事业和人生也会
起到一个指引和牵动的作用。
本书按照2009年最新改版的淘宝界面进行教学，并且详细介绍了淘宝最新推出的一些营销工具。
让你不会有过时或找不到界面的困扰。
本书以浅显易懂的方式讲述了在淘宝从开店到最终成功所要做的方方面面。
由于作者丰富的淘宝营销经验，在本书的淘宝店铺营销方面的内容，也是非常独到和有效的。
语言平实。
本人文笔有限，而且也不想让广大读者认为这是一本华而不实的书。
所以用语尽量简练，让每个人都能很清晰地明白每句话是什么意思。
只要你会识字，你就一定能够读懂并且运用这本书。
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内容概要

在最新的淘宝改版中，淘宝无论是界面还是功能都发生了很大的变化。
本书顺应时代的发展，把新淘宝的方方面面完整系统地展示了出来，并且运用大量示例和图片，以浅
显易懂的方式让读者一目了然，学得轻松。
本书不仅教技术，还教大家方法。
让读者不仅能够知其然，还能知其所以然。
所以，这不仅是一本工具书，而且还是一本淘宝开店的创富指南。
　　全书共分12章，每一章内容都非常丰富，它们之间既相互独立，又互相影响。
目录设计也很合理，可以方便读者很快找到自己想学习的内容。
本书适用于所有淘宝新老卖家，以及任何想在网络或者现实中创业的人士。
刚进入淘宝的卖家可以把本书当成一本用来入门和提高的“淘宝字典”。
而淘宝的老卖家也可以从中学到很多淘宝新改版之后的最新工具和技巧。
因此，不管你是初涉互联网的菜鸟，还是网络老鸟，本书都有着实际的指导意义。
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章节摘录

插图：第1章 大势所趋的网络创业平台 时间步入2009年，随着电子商务的普及，网上购物已经成为人
们消费的主流方式。
淘宝网数据显示，2009年上半年淘宝网实现交易额809亿元，逼近2008年全年999.6亿元成交。
对比国家统计局公布的上半年社会消费品零售总额58 711亿元，淘宝网交易占比1.4％，较2008年年底
上升了0.4个百分点。
而网上开店以其低成本、低启动资金、快捷的交易方式已经得到了创业者的普遍认可，甚至很多大学
生都加入到其中。
相关数据显示，2008年有57万人通过在淘宝网上开店实现了就业，其中一半以上年龄在23～32岁之间
。
据国际咨询机构IDC称，每一人通过网络开店实现就业，将带动2.85个相关产业的就业机会。
经过十年发展，网商已逐步实现了与主流社会经济系统的融合。
截至2009年上半年，中国网商数量已经扩大至6300万，社会经济影响力也越来越大。
研究显示：2008年下半年到2009年上半年，在国际金融危机影响下，借助电子商务这一“过冬棉衣”
，中国网商仍然实现了持续、稳定的发展。
据不完全统计，2008年9月以后的一段时间里，每天新增的网店超过5000家。
根据《2009年度上半年网购市场发展报告》公布的数据，2009年上半年淘宝实现交易额809亿元，逼
近2008年全年999.6亿元的交易额，注册会员1.45亿，占全体中国网民数四成以上，而淘宝2009年上半年
为内需市场的增长贡献了15个百分点。
网络购物成为目前经济危机中拉动内需的一个主要渠道。
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编辑推荐

《网上开店创业实用教程》详解新手开好赚钱网站的步骤与流程，揭秘月利润过万，淘宝皇冠卖家独
门绝技，揭秘开店，美化店铺，寻找货源，营销推广，获得客户的秘密网上开店让您赚翻天！
《网上开店创业实用教程》的主要内容是淘宝介绍、开店流程、店铺装修、增值服务、寻找货源、店
铺推广、淘宝营销工具外部辅助软件详解、淘宝购物省钱之道。
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