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前言

2007年夏，由于信贷市场危机引发了美国的金融风暴，街头巷尾都在谈论着次贷危机；据相关资料统
计，经济学或与经济学相关的专业一直是近十年来最火暴的专业之一；2009年，重庆、武汉、上海等
地纷纷要求中央派懂经济、懂金融的经济学人才到地方工作⋯⋯经济话题是热点话题，经济学专业是
热门专业，懂经济的人是抢手人才——在经济学日渐升温的今天，我们每个人似乎都应该学点经济学
。
经济学并非只是出现在经济学家头脑里的抽象概念和公式，它其实就发生在每个人的日常行为中，每
个人生活中都在有意无意地运用经济学原理进行选择和取舍，力图以最小的成本获得最大的收益。
所以有人将经济学戏称为平民的学问。
虽然经济学与我们的生活息息相关，但你走进图书市场，随手翻开斯蒂格利兹、萨缪尔森等经济学大
师的经济学大作的时候，你会懊恼地发现，这些书看不明白，看不懂。
生硬的经济术语、晦涩的经济语言、复杂的数学公式、深奥的数学模型、抽象的表达⋯⋯让你退避三
舍。
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内容概要

微观经济学和宏观经济学合起来构成整个经济学大厦，而微观经济学是整个经济学的基础，其中的供
需、边际、效用等是我们通往经济学王国的必经之路。
供需、边际、效用这些微观经济学名词虽然理解起来复杂，但是世上没有“无源之水，无本之木”，
微观经济学的源头本来就是我们的生活。
本书以图解的形式，把微观经济学中的数学公式、专业术语解读成人们熟悉的语言、通俗的文字。
用生动的图例代替抽象的思维，图文并茂，简单、直观，让微观经济学成为一门让你看得明白、读得
有趣、理解透彻、印象深刻的学问。
　　本书适合作为各大院校经济管理相关专业学生的参考读本，也可供对经济学有兴趣的广大读者阅
读。
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章节摘录

插图：“多买少算”这一不成文的市场交易规则，也是边际效用递减规律最生动的体现。
一般来说，当一个人想在同一个商家手中购买两个以上的同一物品时，总要与商家讨价还价：买了两
个，便宜一点儿。
因为，按照边际效用递减规律，对于同一物品，第二件的边际效用低于第一件，而第三件又会低于第
二件。
所以，只有“多买少算”，消费者才会有划算的感觉。
从而刺激消费。
然而在现实生活中，似乎商家比消费者更能深切地理解边际效用递减规律。
“多买少算”往往并没有表现为消费者的直接要求，而是商家吸引消费者的手段，真可谓“买的不如
卖的精”。
可以说，“多买少算”对商家来说就是薄利多销的经营策略，对消费者来说就是边际效用递减心态。
边际效用递减规律还可用来解释生活中的许多事。
比如，对有钱人来说钱不值钱，而对穷人来说钱更加值钱。
对消费中的边际效用递减规律的分析，可以得出这样一个结论：理性消费者购买的是满足程度，而不
是绝对量，追求的是效用最大化，而非单纯的高消费。
解释一：从人的生理和心理的角度由于随着相同消费品的连续增加，从人的生理和心理的角度讲，从
每一单位消费品中所感受到的满足程度和对重复刺激的反应程度是递减的。
解释二：从商品的多用途的角度由于在一种商品具有几种用途时，消费者总是将第一单位的消费品用
在最重要的用途上，第二单位的消费品用在次重要的用途上，等等。
这样，消费品的边际效用随消费品的用途重要性的递减而递减。
例如，在仅有少量水的情况下（如在沙漠或航海中），人们十分珍惜地饮用，以维持生命，水的边际
效用很大。
随着水量增加，除满足饮用外，还可以用来洗脸、洗澡和洗衣，水的重要性相对降低，边际效用相应
减小。
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媒体关注与评论

经济学是一门使人幸福的艺术。
　　——萧伯纳经济学毕竟是一门经世致用之学，只有从学术的象牙塔中走出来，为普通人所熟识，
才能真正为现实生活服务。
　　——梁小民价格体系的最重要的特点是，其运转所需的知识很经济，就是说，参与这个体系的个
人只需要掌握很少信息便能采取正确的行动。
　　——哈耶克经济学是方法，而不是教条；经济学是心灵的仪器，是思维的工具，能帮助人们推导
出正确的结论。
　　——凯恩斯经济学不能直接给你带来财富，但能促使你像经济学家-样思考，更好地理解这个世界
，更加聪明地安排自己的工作和生活。
　　——保罗·萨谬尔森
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编辑推荐

《图解微观经济学:人人必知的经济常识》：源自生活的微观经济学，不可或缺的生活顾问，图文妙解
微观经济，深入浅出指导生活。
微观经济学中装满了各种各样的新奇宝贝，我们每个人都能开心地淘到属于自己的宝贝，比如，房价
为什么这么贵？
是升学还是工作？
爱情该如何经营？
从这本书中都能轻松找到答案。
书中用生动的图例代替复杂的公式，用生活的语言代替抽象的思维，让深奥的微观经济学变得形象直
观，成为一门看的明白、读的有趣、理解透彻、印象深刻的学问。
开始你的阅读“淘宝”之旅吧！
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