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内容概要

本书针对高职高专教育的特点，以职业能力培养为核心，以进出口贸易业务为主线，基于工作过程，
以一名高职毕业生在外贸公司工作的全过程为线索，突出进行国际贸易操作能力的训练，注重国际贸
易实务中各精力重点和难点的讲解和模拟练习。
书中共高国际贸易前的准备、贸易磋商与全同成立，合同的签订、合同的履行与贸易方式4篇，总计13
章。
    本书可供调职市场院校国际贸易、国际商务、国际物流、报关、国际市场营销、经济、管理、财经
等专业作为教材，还可供参加高等院校相关专业、企事业单位工作人员岗位培训教材，还可供参加高
等教育自学考试、全国国际商务专业和国际贸易专业从来人员资格考试参考之用。
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作者简介

孙海梅，女，1963年生，大学本科，教授。
历年来，主要从事《国际经济学》、《国际贸易》、《国际贸易实务》、《国际市场营销》、《外贸
单证》、《进出口商品编码》、《国际贸易实务与报关实务模拟》及《报关单制作模拟》等课的教研
工作。
期间主持完成国家教委课题一项，在国
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章节摘录

　　前言　　第1篇　国际贸易前的准备　　第1章　出口贸易前的准备　　主要内容　　本章讲述了
出口贸易前的准备工作，主要包括配经贸洽谈人员，选择适当的目标市场，选择合适的贸易对象，建
立和发展客户关系，制定进出口商品方案，以及做好新产品的研制、商品注册和广告宣传等工作。
　　⋯⋯
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