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内容概要

本书从全新的角度展示了高尔夫与商业彼此交错的世界。
这不是一本“怎样做成生意”的教科书，但它却讲出了想要获得高尔夫和商业的共同成功，你必须具
备的条件——友情、想象力、坚韧、多任务处理能力、顽强、热情和同情心。
这本书写出了一些不为人知的伟大商业故事——那些尊重、热爱高尔夫的领袖们如何获得了商业领域
的巨大成功。
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作者简介

大卫·赖尼茨基是一名多领域的优秀记者，涉足高尔夫、投资和华尔街。
他曾经在CNN担任文字制片人、在《今日美国》担任华尔街通讯员，曾经为《时代》、《TL高尔夫》
和《高尔夫大师》撰稿。
他在《财富》担任过6年资深作家，在那里，他第一次发现自己所采访过的商人当中大部
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章节摘录

　　第1章　别把自己太当回事　　阳光灿烂的佐治亚午后，朝着奥古斯塔国家高尔夫俱乐部的第18洞
果岭，两个男人走在略陡的山坡上。
一个身材颀长，顶着蓬乱的棕色头发；另一个则矮壮，头发灰白，走路时略微有些蹒跚。
很普通的两个人，穿着看起来廉价的格子裤，戴着相对各自的脸有点过大的眼镜。
推完最后一推，两人和球童握手，然后走进会所，准备打几局桥牌。
　　“那两个家伙是谁?”一位嘉宾问邀请自己来到这里的球场会员。
　　“哦，那不就是沃伦·巴菲特和比尔·盖茨嘛。
”会员的回答里带了点讽刺。
很显然，这个世界上不认识这两位大富翁的人并不多。
　　无论是巴菲特，让伯克希尔·哈撒韦起死回生的总裁、百年以来最伟大的投资家，还是微软公司
创始人盖茨，都不是企业家里的高尔夫狂热爱好者代表，两人的差点都是二十几。
如今将满80岁的巴菲特，在少年时代就已经开始学球。
他在内布拉斯加最大的城市奥马哈长大，小时候经常偷偷溜到爱姆伍德公园球场打球。
曾经当过球童，也进过高中高尔夫校队，他经常开玩笑说，自己一生的高尔夫巅峰时期是13岁时。
从1985到2006年，他在自己的主场奥马哈乡村俱乐部有记录可查的成绩，只有20多场——其中，只有
一次打破90，最差的成绩是1 15杆。
他很少打球，大部分时候是约朋友在俱乐部闲聊，打几局桥牌。
至于刚满50岁的盖茨，则在30多岁时才开始学习高尔夫，一度非常狂热，直到差点降低到20左右。
和巴菲特一样，他现在最大的兴趣，也是桥牌。
　　⋯⋯
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