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内容概要

本书在结合大量的促销实例的基础上，深入浅出地介绍了汽车促销活动的策划、操作规程技巧，突出
实际操作能力，结构清晰，文字简明，篇幅紧凑，实用性强，适用于汽车营销人员，将帮助汽车企业
营销人员有的放矢地改进当前促销工作中的弊端，针对不同的情况选择相应的促销方式，以起到事半
功倍的效果，对汽车促销人员有较强的指导性与借鉴性。
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作者简介

刘同福，著名咨询培训专家，经济学硕士，历任高校讲师，企业咨询培训师，企业营销总监，副总经
理，总经理等职务，从事汽车营销实战和研究十余年，在汽车营销实战和汽车营销培训，咨询方面积
累了丰富的经验，曾编写多种专门针对汽车企业的实战丛书，以指导广大汽车企业走
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书籍目录

丛书序前言第一章  汽车促销路在何方  一、汽车促销之困境  二、目前汽车促销的6大缺陷  三、汽车促
销出路何在第二章  汽车促销的十八般武艺  一、汽车促销万花筒  二、十八般武艺样样精通  三、常用
的两种组合武艺第三章  汽车促销活动8大技巧  一、一个核心：寻求第一的定位  二、一个出发点：细
分人群的兴趣点  三、一个主题：动人心弦的包装  四、一个概念：营销是概念之手  五、一个口号：汽
动人心的口号  六、一个口径：众口一辞的攻心  七、一贯性：更上一层楼的推进  八、一盘棋：谋热不
谋子的运筹第四章  制定汽车促销策略的6大步骤  一、确定汽车促销目标  二、选择汽车促销工具  三、
制订具体操作方案  四、预试汽车促销方案  五、实施和控制汽车促销方案  六、评价汽车促销结构第五
章  汽车促销活动管理的三层境界  一、深谋远虑的战略层面管理  二、运筹帷幄的策略层面管理  三、
切实可行的操作层面管理第六章  汽车销售淡季促销之高招  一、汽车销售淡季的市场特征  二、汽车销
售淡季的促销原则  三、汽车销售淡季的促销策略第七章  汽车促销活动效果评估  一、汽车促销活动总
结要点  二、汽车促销活动效果评估模式  三、汽车促销效果评估报告模板第八章  如何撰写精美的汽车
促销活动策划书  一、汽车促销活动策划书内容  二、汽车促销活动策划书模板  三、汽车促销活动策划
书范例
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