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内容概要

本书是由中国机械工业教育协会和机械工业出版社组织编写的21世纪高职高专规划教材。
作者根据教育部教高（2002）2号文件精神结合高等职业教育的特点，融合了作者多年的教学经验和成
果，采用以导入案例引出各（章）节中心内容的阐述方法，深入浅出地介绍了国际商务谈判的基本理
论、内容和方法。
全书由三部分组成。
分别介绍了国际商务谈判的基础与程序、国际商务谈判的策略与技巧以及国际商务谈判中的社交与礼
仪。
本书各节均选用了适当案例，以引起学生的学习兴趣与思考，每章均附有小结、思考与练习，以便于
学生学习参考。
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