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内容概要

　　为什么那么多的销售人员在同一家公司，一天同样的24小时，销售一模一样的产品，别人的业绩
总是比自己高？
你知道全世界所有的成功人士是怎么成为成交高手的吗？
你在销售工作上，是否已经发挥了个人100％的能力与潜力？
你现在的成交率高吗？
如何才能顺利获得订单？
如何才能成为一名签单高手？
如何才能使小订单变成大订单？
你想改变现状吗？
你想成为超级销售战将吗？
那么，别在犹豫，现在就请你打开这本《销售员的28堂效率提升课》，它能帮你实现这些梦想！
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作者简介

　　张雷冰老师，知行合一团队训练专家，中国式店面管理A3系统创始人，中国王阳明研究学会理事
，知行合一理论终生践行者，多所知名院校总裁班特聘培训师，北京奇正管理咨询公司高级培训师。
张雷冰老师从事营销及营销管理工作十余年，存销售、营销以及营销团队管理方面积累了丰富的实战
经验。
曾服务于北京某大型快销品集团，所带领的团队连续三年被集团公司评为“销售至尊团队”。
近两年来，先后为国内多家知名企业进行培训与咨询辅导，取得良好的辅导效果，得到企业一致好评
。
张老师从大学开始研习心学大师王阳明的《传习录》，并深深被其“致良知”理论所吸引。
在后来的工作和生活中，一直坚持以“良知”为价值标准，处处践行知行合一，取得丰硕成果。
在成为职业培训师前，先后数百次深入各类企业调研，探索运用良知管理理论与经营企业的方法；先
后深入数百家企业调研，探索运用良知管理提升企业经营效率的方法，最终总结出一套运用传统智慧
打造企业的营销管理系统。
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