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内容概要

　　你想过成为千万富翁吗？
 其实所谓的“千万富翁”并不神秘，那绝不是由命运或运气决定的事情。
只要你有信心并阅读《俗商》按照《俗商》去实施，成为“千万富翁”并非难事。
这不是一本写商贾巨子或企业家成功理念的书，而是一本融合作者切身经历的经商感悟之作，它普通
、平凡，但又震撼人心。
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书籍目录

第一章 让梦想飞起来——俗商故事故事之一：爱过，被拒绝过，还要再爱故事之二：腰围2尺4的裙子
故事之三：我是农民，我是千万富翁故事之四：一把雨伞的创意故事之五：那个晚上，希望渺茫⋯⋯
故事之六：第一次参加订货会，业绩为零故事之七：刚开店时，亏了故事之八：小商贩的启示故事之
九：一只眼睛失明之后故事之十：从50万到700万，再到更多故事之十一：走过泥泞的山路故事之十二
：虎跳峡旁的无名客栈故事之十三：微醉之后第二章 像亿万富翁那样走路——形象赚钱打扮提升价值
商界穿衣原则该出手时就出手一颗耗子屎，损坏一锅汤像亿万富翁那样走路第一印象赢客户第一印象
辨客户你就是“东方不败”第三章 寻找助你成功的“贵人”——人脉赚钱人脉的力量财富藏在人脉里
先交朋友。
后做生意；边做生意，边交朋友小角色的力量世界上有三借：借人、借势和借钱积累人脉主动寻找“
伯乐”十人欠你人情，九人让你受益和一流人物结交谁是你成功的“贵人”感情投资回报率最高利用
关系网的关系维系人脉见面时间长不如见面次数多第四章 提升你的商务口才——嘴巴赚钱第五章 生
意在于“生”——创意赚钱第六章 赚钱在于“动”——勤奋赚钱第七章 节俭、敬业、积极、执著—
—品格赚钱
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