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内容概要

　　《职业学校教学用书：网上开店》是中等职业学校教学改革实验教材。
《职业学校教学用书：网上开店》以网上开店经营项目为载体，按实际业务流程将网上开店细化成10
个子项目，将网络营销、计算机应用技术、物流及财会、文秘等多学科、多专业的知识学习与技能训
练融入其中。
《职业学校教学用书：网上开店》体现了“以项目为引领、以任务为驱动、以能力为本位”的教学理
念，将“做中学”与“做中教”有机结合起来。
本书主要内容包括：市场调研与货源选择、店铺取名与账户申请、商品分类与店铺装修、成本核算与
合理定价、商品描述与图片展示、商品推广与店铺宣传、口碑营销与客户服务、商品包装与物流配送
、利润计算与收款提现、个性装修与素材制作。
学生在学完本书全部课程后，能够独立进行网上创业。
　　本书配有教学多媒体课件，内容包括：知识导航、课例观摩、案例分析、资料下载等。
课件内容丰富、形式活泼，对教师教学和学生学习大有裨益。
　　本书可作为中等职业学校电子商务专业及其他财经商贸类专业教学用书，也可作为网络营销从业
人员或自主创业人员的参考用书。
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章节摘录

版权页：插图：②识别供货商：进货选对合作伙伴很重要。
首先诚信第一，其次供货商是否有发展潜质，能否提供长期的服务也是一个重要方面。
那么在审核供货商资质时，我们可以问问他的固定地址、电话、经营时间、合作单位等。
如果条件允许可实地考察一下，一般有实力也有诚意的供应商是欢迎你的考察的。
③注意随时关注：“时间是检验真理的第一标准”，随时关注供货商的动态，产品更新的快与否，可
以看出商家在网上经营中是否用心，服务是否到位。
也可以看出商家的产品能否跟上时代的潮流。
网上经营产品的新颖、服务到位是取胜的重要筹码。
④汇款方式：常规的批发有不成文的行规就是先款后货。
在网络上则有所不同，淘宝网就通过支付宝这个中间服务商来实现担保货品的交易信用。
在阿里巴巴网上也同样可以使用支付宝。
但是，淘宝网外的商家网上交易往往也会要求先款后货。
这时候我们就要注意，一般如果公司正规的话，都会提供相应的公司账号，而不是个人账号。
或者跟其协商采用快递公司的货到付款服务，当面款、当面货。
（2）批发市场进货技巧。
批发市场进货对于新卖家和小卖家是一个不错的渠道。
但是，批发市场往往是一个“大杂烩”，人来人往，环境混乱且不讲，商品也是鱼龙混杂，没有一双
慧眼，缺少讨价还价的能力，不能跟批发商斗智斗勇的，也就难以取得有优势的货源。
下面的几点批发市场进货技巧可供参考：①说行话，做“行家”：在批发市场里的商家，他们即做批
发也做零售，而批发和零售价格要差一大截。
不学会行话，说不定你拿到的批发价比人家零售价还高。
如，买家去买货的时候一般会问卖家：这个怎么卖啦？
都有些什么颜色？
但专业的卖家去拿货就会问：这个怎么拿？
有几色？
一听就知道哪个是做大生意的。
②进货要客观，不要只凭自身好恶：以服装为例，店家切不可仅凭自身的品位好恶进货。
因为每个人的生活环境、性格特点、职业等不同，欣赏角度和审美观都会有所不同。
⑨保持清醒的头脑切不可冲动：尤其是女店主，经营的又是服装类商品，很容易犯错误。
就像平时逛街一样，明明没有购物打算，但是一时冲动买了一堆，结果回来发现没有一样是真正需要
的。
④不犯懒，但也要合理分配体力：早起的鸟儿有食吃，不少批发市场半夜就开始出货，而有些新手到
中午才去，好货自然已经没有。
也有一些卖家很懒，懒得东奔西跑所以每次进货都会跑进同一家店中，而不会货比三家，这样就没办
法获取更多的市场行情。
当然也要适当分配体力，不要货比三家下来就累坏了，等到跟卖家讨价还价的关键时刻就没有力气了
。
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编辑推荐

《网上开店》为职业学校教学用书之一。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<网上开店>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


