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前言

　　本书作为中等职业教育国家规划教材，自2002年8月出版以来，得到了广大中职学校师生的厚爱，
先后印刷了13次。
不少教师把我们作为知心朋友，主动把自己使用本书从事教学的体会告诉我们，与我们一起分享，有
的教师还提出了一些宝贵的意见和建议，在此表示真诚的感谢。
　　三年来，我国进出口贸易发生了许多新的变化，我国中等职业教育也出现了许多新的情况，为了
能够反映这些新变化、新情况，在保持原有特色的基础上我们对本书进行了较大幅度的修改，修改后
的教材以下特色更加突出：　　（1）新颖性与先进性。
本书在内容选取上更加求新，力求反映进出口贸易方面的最新知识、实务方面的最新变化，为学生打
开一扇理解、接触新知识的门。
　　（2）实用性与职业性。
本书更加突出实践与训练，配有大量的进出口贸易实例、练习题、计算题，使学生掌握从事进出口贸
易业务的基本技能与实用知识，具备一定的职业能力，工作后能尽快适应实际岗位的需要。
　　（3）适用性与合理性。
本书的内容编排由浅入深，循序渐进，注意知识性与趣味性的结合，符合中职学生的心理特征和思维
发展规律，使教师易教，学生易学，更加适用于中等职业学校的教学，教学效果更加显著。
　　为便于学生理解和接受教材内容，巩固所学知识与技能，本书配套出版《进出口贸易实务学习指
导与练习》。
　　参加本书编写的有费景明、罗理广、张建芹、顾晓滨、罗军和程晋红。
本书由费景明、罗理广主编，负责总纂、统稿和修订。
　　本书若有不妥之处，诚恳期盼得到批评指正。
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内容概要

　　《进出口贸易实务（第2版）》是中等职业学校国际商务专业国家规划教材，是在第一版基础上
修订而成的。
内容包括：商品的品名、品质、数量与包装，贸易术语和商品价格，国际货物运输，货物运输保险，
国际货款的收付，争议的预防与处理，交易的磋商与合同的签订，出口合同的履行，进口合同的履行
，国际贸易方式等。
《进出口贸易实务（第2版）》内容新，结构清晰，联系进出口贸易实际并强化实践技能的训练。
《进出口贸易实务（第2版）》配套出版《进出口贸易实务学习指导与练习》。
　　《进出口贸易实务（第2版）》可作为中等职业学校、五年制高职国际商务专业教材.，也可作为
商贸类专业及相关专业教学用书，还可作为从事进出口业务人员的培训用书。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<进出口贸易实务>>

书籍目录

绪论第一章 商品的品名、品质、数量与包装第一节 商品的品名第二节 商品的品质第三节 商品的数量
第四节 商品的包装实训练习第二章 贸易太语和商品的价格第一节 有关贸易术语的国际惯例第二节 常
用贸易术语第三节 其他贸易术语第四节 价格的掌握第五节 合同中的价格条款实训练习第三章 国际货
物运输第一节 运输方式第二节 运输单据第三节 买卖合同中的装运条款实训练习第四章 货物运输保险
第一节 海运货物保险的保障范围第二节 海运货物保险条款第三节 其他运输方式的货物保险第四节 保
险单据第五节 海运货物保险投保实务第六节 买卖合同中的保险条款实训练习第五章 国际货款的收付
第一节 支付工具第二节 货款支付方式第三节 支付方式的选择与综合使用第四节 合同中的支付条款实
训练习第六章 争议的预防与处理第一节 商品检验检疫第二节 争议和索赔第三节 不可抗力第四节 仲裁
实训练习第七章 交易的磋商与合同的签订第一节 交易的磋商第二节 交易磋商的程序第三节 合同的签
订实训练习第八章 出口合同的履行第一节 备货及报检第二节 催证、审证和改证第三节 托运、投保和
报关第四节 制单结汇第五节 出口收汇核销和出口退税第六节 对违约的处理实训练习第九章 进口合同
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节 商品期货交易实训练习参考文献

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<进出口贸易实务>>

章节摘录

　　（二）国际贸易惯例　　国际贸易惯例也是进出口买卖合同应当遵循的重要的法律规范。
国际贸易惯例是国际贸易法的主要渊源之一，它是指在国际贸易的长期实践中逐渐形成的一些有较为
明确和固定内容的贸易习惯和一般做法。
国际贸易惯例通常是由国际性的组织或商业团体制订的有关国际贸易的成文的通则、准则和规则。
　　国际贸易惯例不是法律，它对当事人没有普遍的强制性，只有当事人在合同中规定加以采用时，
才对当事人有法律约束力。
　　例如，国际商会制订的《国际贸易术语解释通则》、《跟单信用证统一惯例》、《跟单备用信用
证惯例》和《托收统一规则》就是被世界上绝大多数国家的贸易商和银行广泛使用的国际贸易惯例。
　　（三）国际条约　　进出口买卖合同的订立和履行必须符合当事人所在国缔结或参加的与合同有
关的双边或多边的国际条约。
国际条约是两个或两个以上主权国家为确定彼此的政治、经济、贸易、文化、军事等方面的权利和义
务而缔结的、诸如公约、协定、议定书等各种协议的总称。
目前与我国对外贸易有关的国际条约，主要是我国与其他国家缔结的双边或多边的贸易协定、支付协
定、贸易议定书，以及我国缔结或参加的有关国际贸易、海运、陆运、空运、商标、工业产权、知识
产权、仲裁等方面的协定或公约。
而其中，自1988年1月1日起正式生效的《联合国国际货物销售合同公约》是与我国进行货物进出口贸
易关系最大、最重要的一项国际条约。
三、进出口贸易的基本业务程序　　我国进出口贸易的业务程序一般分为三个阶段：交易前的准备、
交易磋商和订立合同以及履行合同阶段。
交易磋商前的准备阶段是交易磋商能否顺利进行的保证，也是履行合同的基础，而交易磋商是能否达
成协议和确定双方权利、义务与责任的关键阶段；履行合同则是买卖双方按照合同条款履行自己的权
利和义务。
　　（一）交易前的准备阶段　　准备阶段包括国情调研、商品市场调研、客户调研、广告宣传和商
标注册等工作。
在调研的基础上制订进出口商品经营方案。
　　（二）交易磋商和订立合同阶段　　交易磋商和合同订立阶段，从事交易的各方需与对方就合同
条件进行磋商。
交易磋商可通过当面谈判、交换函电或电子数据交换进行，一般要经过询盘、发盘、还盘、接受等环
节。
合同条款的内容包括商品品名、品质、数量、包装、价格、装运、支付方式、商品检验检疫、索赔、
不可抗力和争议的处理办法等。
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