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内容概要

　　走进推销，推销沟通，寻找顾客的方法与沟通技巧，约见、接近顾客的方法与沟通技巧，推销洽
谈的方法与沟通技巧，达成交易的方法与沟通技巧以及推销管理的方法。
　　《中等职业学校市场营销专业教学用书&middot;推销与沟通技巧》采用出版物短信防伪系统，用
封底下方的防伪码，按照《中等职业学校市场营销专业教学用书&middot;推销与沟通技巧》最后一
页&ldquo;郑重声明&rdquo;下方的使用说明进行操作，可查询图书真伪并有机会赢取大奖。
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编辑推荐

　　《中等职业学校市场营销专业教学用书&middot;推销与沟通技巧》可供中等职业学校市场营销专
业的学生使用，也可供从事营销工作的在职人员参考使用。
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