
第一图书网, tushu007.com
<<早该这样学>>

图书基本信息

书名：<<早该这样学>>

13位ISBN编号：9787030329264

10位ISBN编号：7030329260

出版时间：2012-5

出版时间：科学出版社

作者：前沿文化

页数：226

字数：328000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<早该这样学>>

内容概要

　　 先进的图解讲述方式+全面实用的内容=轻松学会淘宝开店
　　让您快捷高效地学会淘宝开店，使您轻松愉快地成为超级大赢家
　　&gt; 选择最实用、最常用的知识，让您的学习不做无用功
　　&gt; 图解式的讲解，让您阅读起来轻松直观，学习效率事半功倍
　　&gt; 实用案例贯穿全书，让您即学即用、学有所用
　　&gt; 多媒体视频辅助教学，让您像看电视一样学习
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章节摘录

版权页：   插图：     1.1 清醒认识网上开店 强烈的成功欲固然能够增加做事情的积极性，使我们每天都
保持充沛的精力与昂扬的斗志为自己的目标不懈努力，但也要避免被这种欲望冲昏了头脑，盲目地决
策、行动。
有人说网上开店很赚钱，也的确有人因此赚到了钱，但你如果不假思索地投身进去，最终可能只落得
个自欺欺人的后果。
因此，开店之前应先抛开对于成功之后的鲜花有多鲜艳的种种幻想，冷静下来，给自己足够的时间去
考虑清楚是否真的要在网上开店。
本节将介绍什么是网上开店，网上开店有哪些优势，网上开店需要哪些条件以及分析开店是否有利可
图。
 1.1.1 什么是网上开店 随着互联网的深入发展以及电脑的普及，当代人可能或多或少都接触到了网上
购物这种新的购物方式。
既然有人买就必然有人卖。
我们可以自己在网上建立一个购物网站，也可以像开通博客一样，在其他网站平台上申请一个店铺页
面，在网站或者页面中放置各种商品信息，顾客通过浏览这些信息了解商品详情，之后再根据需要向
你发出订单，你只要根据订单，将商品通过物流送达顾客手中，顾客在收到商品之后再将货款通过网
上银行打到你的账户中就完成了一次网上交易。
作为卖家来说，这就是一笔网店生意。
 可见，网上开店，其实就是经营者在互联网上注册一个虚拟的网上店铺，将出售商品的信息发布到这
个店铺网页上，对你的店铺商品感兴趣的浏览者通过线上或线下的支付方式向经营者付款。
经营者通过邮寄、物流等方式，将商品发至购买者手中。
 网上购物的商品范围越来越广泛，使得它甚至超越了传统购物方式，为越来越多的人尤其是年轻一代
所接受和喜爱。
网购人群的不断发展、壮大，加上越来越多的人想利用这个机会实现自己创业的梦想，在这两方面因
素的共同作用下，近年来在网上开店的形势越来越火暴。
 1.1.2 网上开店是否有利可图 网上开店是否有利可图？
这是打算网上开店的人都要问的一个问题。
这个问题很迫切，也很实在，但回答这个问题和回答开实体店能不能赚钱其实是一样的，谁都不能给
出一个绝对的答案。
开网店自然有其利润，不然为什么那么多卖家会蜂拥而至。
但无论在哪个平台下做生意总是要有人赚有人亏，永远都维持着优胜劣汰。
所以是否有利可图，最终还是掌握在你自己手中。
我们可以告诉你的是，客观来说，它有着很大的潜力，它还可以提供给你广阔的发展空间。
 目前，国内电子商务尤其是零售类的电子商务还处于成长阶段，未来的发展空间还很大。
预计，2012年我国网民数量可能超过5亿，而目前有网购经历的网民还不到其中的五成。
尽管近年来国内网购行业崛起了大量的商城和优秀的平台店铺，但网购市场还有很大的潜力亟待开发
。
 另外，网购线上商品发展也不均衡，有的商品充斥着大量卖家，有的商品则只有少量卖家介入，也不
排除有些现在不能在网上销售的商品在未来条件改变之后也可能会打开网络市场。
只要抓住机遇，网上开店还是有很大的利润空间的。
 在电子商务运作模式下，不同地域的众多买方和规模同样庞大的卖方可在不同时间通过同一个平台找
寻到合适的交易对象，这在以前几乎是不可想象的。
它省略了许多中间销售环节，因此可以带来比现实市场更低的售价。
C2C模式则以更大限度的实惠吸引了大量的买家。
B2C模式下，卖方具有决定商品价格的权力，消费者的议价空间非常有限，就像在超市购物，基本上
是不能议价的。
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而在C2C店铺，消费者可以和买家议价、讨论交易，最终让消费者得到满意的交易结果。
再加上在C2C店铺中经常会有各种促销活动，目标明确的消费者，不免会受利益的驱使频繁光顾。
没有明确目标的消费者，也会为享受购物过程中挑选的乐趣而流连于C2C网站。
如今，在C2C网站上已经存在不少这样的消费者：他们没有什么明确的消费目标，花大量时间浏览各
种C2C网站仅仅是为了看看有什么新奇的商品，有什么物美价更廉的商品。
对于他们而言，这已经成为一种休闲方式，足见C2C的吸引力。
从中也可以看到，C2C商务模式依然具有非常大的潜力，早下手就有早成功的机会。
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编辑推荐

《早该这样学:淘宝开店、管理与营销》完全从读者的角度出发，力求解决初学者“学得会”和“用得
上”两个关键问题，采用了图解的讲述方式，省去了烦琐而冗长的文字描述，真正做到了简单明了、
直观易学。
 《早该这样学:淘宝开店、管理与营销》既适合淘宝开店初学者使用，也可作为网上开店培训班教材
。
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