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内容概要

　　自1984年中国第一个高尔夫球场诞生以来，我国高尔夫行业一直在曲折中发展，其根源在于高尔
夫行业缺乏相关的基础研究，无法用科学的研究成果解释或者解决高尔夫行业发展中遇到的各种问题
。
韩烈保编写的《高尔夫概论》用简明扼要、通俗易懂、重点突出的文字，从土地、环境、发展规划、
经济、旅游等角度，将作者10多年的研究成果进行归纳总结，让读者了解中国高尔夫行业发展遇到的
问题的本质，客观理解和认识高尔夫《高尔夫概论》适合高尔夫研究人员或者高等院校高尔夫相关专
业师生阅读，也可供高尔夫政府主管部门领导、高尔夫从业人员或者高尔夫运动爱好者阅读学习。
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章节摘录

　　2.紧抓旅游特色，积极开发国内外高尔夫市场　　阳光、海水、沙滩、温泉、清洁空气等国际流
行的旅游元素是海南旅游的核心要素，休闲、度假、健康、生态是海南旅游的最大两点，海南岛得天
独厚的地理位置和气候资源，使海南成为亚洲最有希望的高尔夫度假旅游目的地，而旅游也成了海南
高尔夫的特色。
海南高尔夫产业应该抓住旅游业产业结构转型的机遇以及旅游这个特色，把海南高尔夫做大做强，提
升“海岛高球”的品牌，努力开拓国内外高尔夫市场，实现高尔夫产业快速品牌化发展。
　　要提高服务质量，扩大国内高尔夫旅游市场。
海南高尔夫旅游虽然已经在国内小有名气，但云南高尔夫旅游市场与其构成直接竞争。
和云南地区高尔夫球场相比，海南虽然气候条件、经济发达程度以及球场知名度和人气不占优势，但
是海南具有云南没有的南国风光和迷人的海滩景观，同时可以通过提高服务质量来提高国内高尔夫旅
游市场的份额。
因此，海南高尔夫行业要积极提升服务质量，在球场的预订、个性化服务、球场草坪质量、球童服务
质量等方面下工夫，提升高尔夫行业的整体竞争水平。
　　要加强对外宣传力度，积极开拓日本、韩国等国外高尔夫旅游市场。
海南地处东南亚的中心，具有优越的地理优势、气候优势、丰富的旅游资源和快速发展的对外贸易。
海南省应抓住自身这个独特优势，充分利用世界小姐总决赛和博鳌亚洲论坛等交流平台，加强与韩国
、日本等东南亚政府及旅游企业的合作，探索双方地方政府、旅游行政部门、旅游大型企业建立战略
合作关系的有效机制，共同开展包括高尔夫专项旅游开发与宣传促销在内的战略合作，推动东南亚高
尔夫爱好者到海南打球。
　　3.建立适合海南高尔夫产业特点的经营管理理念　　毫无疑问，对于一般的高尔夫球俱乐部而言
，销售会员证是最好的快速收回投资、保证球员忠诚度的途径。
然而，海南属于旅游区，本地打球客源少，外地人群多，外地球客在海南支付数十万元的费用购买会
员证的可能性很小。
因此，如何增加对球客的驱动力，想办法让球客从单次消费转为多次消费，进而成为“忠诚的消费者
”，成为海南高尔夫球场经营管理的关键因素。
要改变销售会员证困难、球场客源不稳定的现状，海南高尔夫行业必须建立适合海南高尔夫特点的多
种经营管理理念。
　　4.积极举办高水平高尔夫赛事　　高级别的高尔夫球赛事能够广泛聚集人气，显著扩大球场影响
，增强旅游目的地吸引力。
TCI。
高尔夫精英赛2005年在三亚成功举办，这是欧巡赛首度登陆海南，众多世界名将带来的明星效应，扩
大了海南高尔夫的影响。
虽然海南每年都举办亚巡赛、中巡赛和其他不同级别的业余赛事，但是赛事次数太少，和上海、北京
、深圳等高尔夫发达地区相比还有相当大的差距。
海南应该每年举办更多场次的国际高尔夫赛事，提高赛事的规模和级别，利用名人和媒体效应，引起
轰动，形成卖点，塑造品牌，吸引更多的东南亚球迷来海南打球。
特别是要经常邀请世界各国媒体、高尔夫球协会、旅行商和高尔夫顶尖高手来海南进行采访、考察与
比赛，积极宣传和推介海南高尔夫旅游专项产品，努力宣传海南高尔夫的旅游品牌，扩大海南高尔夫
旅游的知名度和影响力。
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编辑推荐

高尔夫在中国是一个新兴的学科和行业，其发展遇到了如高尔夫是高消费、高尔夫污染环境、高尔夫
占用土地等诸多社会问题，同时其高尔夫草坪管理也有诸多问题急需研究。
目前没有一个研究机构做过相关问题的系统研究，而北京林业大学高尔夫教育与研究中心从1998年开
始致力于相关研究，目前相关问题已取得阶段性成果，将这些成果编成专著《高尔夫概论》(韩烈保
著)出版，可以为政府制定高尔夫行业政策、公众了解高尔夫以及给高尔夫从业人员科学管理提供科学
依据。
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